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硬核科技破局电池回收“最后一公里”
北辰先进循环科技公司构建退役动力电池回收全链条体系 书写绿色循环新篇章
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考完就“买”准考证秒变“优惠券”
全国1290万高考生撬动数千亿元消费市场 青岛数码、旅游、驾培市场同步升温

2026年高考圆满收官，千万考生卸
下多年备考压力，积攒已久的消费需求
集中释放，健身、考驾照、出行旅游、数码
装备更新换代……“后高考经济”全面升
温。一纸准考证变身暑期通用“消费通
行证”，串联起零售、文旅、生活服务、教
育培训多条消费赛道，激活夏日消费市
场，勾勒出暑期消费繁荣图景。
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学生和家长一起选购电子产品。资料图片

在新能源汽车产业高速发展的今
天，“退役动力电池何处去”已成为关乎
产业可持续发展的关键命题。在山东青
岛，一家成立仅6年的科技型企业——
北辰先进循环科技（青岛）有限公司（以
下简称“北辰循环”），以全球领先的退役
动力电池绿色回收技术，为这一命题交
出了答卷。

北辰循环成立于 2020 年 8 月，总部
位于青岛市城阳区，是一家专注于新兴
产业废弃物（如退役锂离子电池、光伏组
件、风电机组及燃料电池等）低碳绿色循

环利用的科技型创新企业。短短 6 年
间，北辰循环已从创业园的狭小空间成
长为行业瞩目的技术领跑者。公司聚焦
资源循环利用领域，主营业务涵盖废旧
动力蓄电池回收利用、环保设备制造及
温室气体排放控制技术研发，持有44项
专利并获评国家高新技术企业资质。

退役动力电池含有锂、钴、镍等多种
金属，若处理不当极易引发火灾爆炸，重
金属和有害物质还会造成环境污染。北
辰循环自主研发的安全、绿色、高效、低
碳排退役动力电池干法预处理技术，成
功突破了高兼容安全快速破碎、全组份
干法分选回收和电解液分离回收等关键
技术。

公司首创的带电破碎系统，实现了
满电压电池的安全破碎，并通过精细氛
围调控技术杜绝了安全隐患。在破碎过

程中，电解液可实现 100%分离回收，每
吨电解液还能发电700—800度，整体碳
排放较行业平均降低30%。公司还开发
了全智慧化智能分选系统，摒弃传统加
热热解方式，全程使用绿电，进一步降低
了能耗。

目前，北辰循环的技术方案已覆盖
退役动力电池回收全产业链，囊括安全
储运、检测拆解、梯次利用、破碎分选、电
芯精拆及全化学体系湿法冶金/材料修
复等成熟技术体系。

今年2月，北辰循环作为牵头单位，
携手清华大学、中国矿业大学等入围工
信部“2025年重大环保技术装备创新任
务揭榜挂帅”名单，成为退役锂电池资源
化回收成套装备领域青岛唯一入选企
业。同年 3 月，公司亮相西门子首届全
球科技大会，全方位展示电池回收领域

的低碳技术与数字化解决方案。6 月，在
“央国企基金齐鲁行”活动中，北辰循环的
带电破碎系统被投资机构誉为极具投资
价值的“中国方案”。

目前北辰循环已构建起“回收—梯次
利用—再生利用”全链条体系，提供从电
池收集、运输、拆解、再生到材料回收的全
流程整体解决方案。公司长期与清华大
学、中国矿业大学、北京理工大学等知名
高校保持产学研合作，建设了多个省市级
创新平台。

从一家初创企业到入选工信部“白名
单”、亮相联合国气候大会、牵头国家级揭
榜挂帅任务，北辰循环正加速从技术领跑
者向全球标准输出者迈进。在新能源产
业“最后一公里”的赛道上，这家青岛企业
正以硬核科技书写着中国绿色循环的崭
新篇章。 青岛早报/观海新闻记者 于倢

考生暑期人均消费超万元

今年全国高考报名人数达1290万，
庞大年轻消费群体叠加家庭犒劳、升学
筹备双重需求，催生数千亿元的消费市
场。据最新调研显示，今年高考生暑期
人均消费约1.86万元，以全国1290万高
考生基数测算，整体市场规模下限超
3870 亿元，上限可突破5160 亿元，消费
结构从单一购物转向实用刚需、体验放
松、自我提升等。

手机、轻薄笔记本、平板电脑组成的
入学标配，成为考后第一大消费热点。
岛城各大商超、数码品牌同步推出考生
专属补贴，准考证可叠加 6·18 优惠、家
电以旧换新、国家消费补贴多重福利，购
机还附赠耳机、打印机、电脑配件等开学
礼包。

市场数据显示，高考结束首周，轻薄
笔记本销量同比大涨 217%，手机、平板
电脑的订单环比增长近 3 倍，线下数码
门店的学生客流较平日翻倍；华为、小
米、苹果、联想等品牌门店，高考考生订
单占月度营业额四成以上，智能手表、蓝
牙耳机、相机、电竞外设等配套产品同步
热销。

除了数码产品，结伴出游成为考生
主流放松方式，同程、携程平台“毕业旅
行”搜索热度居高不下，学生旅游订单大
幅增长，海边度假、古城研学、名校打卡、
主题乐园最受欢迎，青岛、大理、黄山、成
都等城市跻身热门目的地。

岛城多家景区出台考生优惠政策：
崂山风景区、二龙山景区自 6月 11日至
9 月 30 日，应届中高考毕业生凭准考证

及身份证线下购票可免景区首道门票
（观光车、索道、游船等二次消费项目除
外），让学子免费登高望海，感受山海风
光；青岛电视塔推出两人同行一人免单
活动，6月10日至6月30日期间，两名应
届考生同行，仅需支付单人50元门票；6
月11日至8月31日，应届考生游览琅琊
台景区，门票仅20元/人，同行人员享八
折优惠。

短期犒劳转向“未来投资”

在这场消费盛宴中，一个变化正在
发生：考生和家长的消费逻辑正从“价格
导向”转向更深层次的“价值导向”。这
背后，是年轻一代消费观念的理性升级，
也倒逼着商家开启一场营销思路的深刻
变革。

从原先追求“性价比”到现在追求
“质价比”，“便宜”已不再是打动这届高
考生的首要理由。他们更相信“一分钱
一分货”的道理，追求的是产品带来的综
合体验与付出价格之间的最优解。这届
高考生是互联网原住民，信息获取充分，
选择标准从“最便宜”转向了“最合适”，
买手机，要衡量处理器性能能否支撑四

年使用；买电脑，要考量屏幕素质是否满
足设计爱好。他们愿意为“更长的生命
周期”和“更愉悦的体验”支付合理溢
价。数据显示，在“入学三件套”的选购
中，配置更高、体验更好的中高端机型销
量占比显著提升。

今年“后高考经济”的另一大亮点，
是消费的时间跨度被拉长。消费不再只
是对苦读多年学子的“犒劳”，更是一场
面向未来的“投资”，许多消费决策着眼
于大学生活乃至长远发展。考驾照被视
为生活必备技能，而18岁刚好达到驾考
年龄，3 个月完整假期可集中练车。岛
城多家驾校推出高考专属优惠班，高考
后驾校报名人数大幅上涨，考生成为学
车主力。市交通部门数据显示，高考结
束后青岛驾校日均新增报名人数超千
人，而此前日常报名量仅200余人，环比
激增 4 倍以上；全年近一半驾培报名集
中在6月—8月，多家驾校暑期新学员里
应届高考生占比 60%—90%。青岛公交
集团驾校 6 月 10 日—19 日累计报名 78
人，其中应届高考生46人，占比超六成；
工作人员接到的咨询电话多为考生及家
长咨询暑期班优惠政策。岛城多家驾校
反馈，暑期招生总量是平日的 2—3 倍，

训练场全天满负荷运转，早晚练车时段最
拥挤。有考生表示，超半数同学将学车列
为暑期首要计划。

除此之外，志愿填报付费咨询市场持
续扩容，线上 AI填报平台、线下一对一规
划咨询热度居高不下。乐器、烘焙、健身、
编程等兴趣培训班咨询量也显著提升，消
费从“短期犒劳”转向长期自我投资。

打折促销让位“共情”营销

面对消费观念升级的年轻人，商家也
纷纷升级“打法”。简单的打折促销逐渐
让位，更具“共情力”的营销成为新的流量
密码。聪明的商家不再只盯着考生的钱
包，而是尝试走进他们的内心，理解那种
如释重负的轻松、对未来的憧憬以及对同
窗的不舍。

一些商家用“仪式感”和“专属感”创
造附加值，旅行社推出“青春纪念之旅”，
在行程中融入校园写真、篝火晚会等情感
环节；数码店打包“未来大学生能量套
装”，附赠新生必备配件；电子产品零售商
提供免费的笔记本A面镭射雕刻服务，让
名字或座右铭成为机器的独特印记；书店
为图书盖上“录取吧”定制印章，让消费多
了一份祝福的温度；健身房为毕业生定制

“暑期蜕变计划”，将简单的锻炼包装成
“遇见更好自己”的成长故事。

从“价格战”到“价值战”，这个转变预
示着“后高考经济”正走向成熟。对于商
家而言，仅仅蹭热点、打折扣已远远不
够。谁能真正理解年轻人的情感需求，谁
能将产品无缝嵌入他们“庆祝过去”与“投
资未来”的人生叙事中，谁才能真正赢得
这场青春消费市场的大考。

千万考生背后是千万家庭的消费需
求，“后高考经济”不仅激活了 6 月—7 月
的短期市场，更能带动家电、文旅、生活服
务全行业复苏，为扩大内需、提振夏日消
费市场提供持续有力支撑。随着暑期持续
推进，毕业旅行、开学采购、亲子休闲需求
将进一步释放，夏日消费市场活力有望持
续走高。 青岛早报/观海新闻记者 于倢


