
责编：闵佳 美编：宋林 审读：赵仿严 2026年5月25日 星期一

07瞰
青
岛

周
刊

青岛 报

一路一路““绿灯绿灯””青岛二手车驶向全球青岛二手车驶向全球
市北区打造二手车出口产业集群市北区打造二手车出口产业集群 以全链条服务破解企业发展难点以全链条服务破解企业发展难点

区市区市新观察

两大王牌 筑牢二手车“出海”根基

在全球贸易格局深度调整、我国对外开放持续深
化的背景下，二手车出口已从简单的“旧车外销”，升级
为拉动外贸增长、激活产业活力、服务新发展格局的重
要引擎。任何产业的崛起，都离不开先天禀赋与后天
深耕的双向加持，市北区的二手车出口产业，从一开始
就踩准了“港产联动”的节拍。

“我们做产业发展，不搞‘空中楼阁’，而是盯着自
己的优势做文章。”青岛市市北区商务局相关负责人
话语里满是务实，“市北的核心底气，一是多年积累
的成熟的二手车产业基础，二是大港的港口物流优
势。两者结合，为二手车出海铺就了一条坚实的起
步之路。”

产业积淀是二手车出海的“内功”，更是底气所
在。为让产业链上的相关企业在市北区安心扎根、强
链延链，市北区将“优化营商环境”作为“一号改革工
程”，推出 251项、445条改革措施，经营主体准入准营
审批提速80%以上，常态化政企恳谈机制更显贴心，每
两个月聚焦一个主题，企业难题能解决的当场拍板，长
期问题明确“责任田”“时间表”，用“陪伴式”服务帮企
业卸下包袱。

经过多年深耕，市北区已形成成熟的产业生态，成
为青岛二手车交易的核心集聚区。截至2025年，青岛
全市备案89家二手车交易市场，市北区占12家；全市
50余家有出口实绩的二手车企业中，市北占据7家；目
前，市北区正积极申报省级二手车出口集群，全力打造
区域性二手车出口核心基地。

港口物流是二手车出海的“外功”，是打通出海通
道的关键支撑。山东港口青岛港大港港区作为市北二
手车出口的核心依托，凭借得天独厚的区位优势和高
效便捷的作业能力，成为二手车出海的“黄金码头”。
记者在大港码头看到，9 米至 13.7 米的深水航道能轻
松容纳 4艘大型滚装船同时作业，且能享受优先靠离
泊的待遇，无需长时间等待；20 万平方米的商品车专
用堆场，可同时容纳6000多辆车；8条铁路专用线搭配
汽车装卸平台，实现了“临港直卸”，一天就能完成2个
班列的装卸量。

更值得一提的是，大港与环湾路、青岛第二海底隧
道及多条高速无缝衔接，形成了高效便捷的公铁海联
运网络，大幅降低了二手车的物流成本，让市北二手车
在国际市场上具备了更强的价格竞争力。

集群发力 掀“出海”热潮

市北的二手车出口从来不是一家企业的“独角
戏”，而是集群发力、协同发展的“大合唱”。在市北区
二手车出口版图中，山东港口集团旗下子公司山港山
海汽车租赁充分发挥山东港口供应链综合服务体系优
势，2024 年二手车出口超 500 辆，出口额超 1000 万美
元；青岛华昌汽车整合广汽传祺等车企资源，聚焦东南
亚市场，去年全年出口二手车 200多辆，出口额超 400
万美元。此外还有青岛德嘉通汽车销售服务有限公
司、青岛江山汽车销售服务有限公司等一大批中小二
手车企业，依托产业集群优势，专注细分市场，形成了

“龙头引领、中小协同、优势互补”的发展格局。截至目
前，市北区具备二手车出口资质的企业已达 12家，其
中实绩企业7家，产业集聚效应持续凸显。

“能取得这样的成绩，离不开市北区政府部门的鼎
力支持。”德嘉通相关负责人感慨道，“从拓展海外仓到
优化物流方案，从争取出口资质到对接金融资源，市北
区商务局的工作人员总是主动上门对接，帮我们解决
了一个又一个难题。政策扶持精准到位，政务服务高
效便捷，是我们敢于开拓海外市场的最大底气。”

政策扶持是企业“出海”的“助推器”。市北区没有
搞“大水漫灌”式的补贴，而是精准对接企业的痛点难
点。“企业发展中遇到的资金、场地、人才难题，都是我
们要重点解决的。”市北区商务局相关负责人坦言，市
北不仅推出“一楼一策”，为企业提供定制化的产业空
间，还搭建了银企对接平台，2024 年为集群内企业争
取到了5000万元的授信，未来还计划将授信额度提升
到8000万元。此外，企业投保出口信用保险可获最高
50%的保费补贴，车辆检测、维修整备有专项补贴，建
设海外仓、通过中欧班列出口也能获得相应补助。

除了布局海外新业务，市北区还计划建设6个服务
中心，进一步完善全链条服务体系：以二手车协会为纽
带，打造企业集群服务中心，汇聚中小车商，形成产业链
合力；以杭州支路地块为核心，建设仓储物流服务中心，
提升陆海联运效率；联合大港海关、青岛港等多方力量，
打造出口综合服务中心，提供一站式解决方案；建设车
务整备服务中心，提升车辆品质；引入金融保险机构，打
造金融保险服务中心，破解企业资金难题；搭建内外贸
展销中心，举办国际展销会、线上拍卖会，提升市北二手
车的品牌影响力。同时，建设集群级的二手车出口大数
据平台，让产业发展更智能、更高效。

全链护航 让二手车“跑得更快”

一辆二手车从市北驶向全球，看似简单的“出发”，背
后藏着一整套复杂的流程：检测、整备、报关、物流，每一个
环节都容不得半点马虎。市北区深刻认识到，要让二手车
出海走得稳、走得远，不仅要筑牢港产联动的根基，还要做
好全链条服务，破解企业发展痛点难点。为此，该区坚持
问题导向，精准发力，为企业出海提供“全周期、全方位、全
链条”护航，让企业轻装上阵、加速前行。

对于出口企业来说，最头疼的就是繁琐的流程和不确
定的成本。在市北，这些难题被一一破解。

一辆二手车要出海，首先要过“体检”关——市北区引
入具备 CMA、CNAS资质的第三方检测机构，为每一辆出
口二手车提供权威检测服务，只需 160元就能拿到详细的
质量报告，每辆车都建立专属“电子档案”，从检测、整备到
注销，全程可追溯。2024 年，市北区二手车出口检测覆盖
率达到100%，凭借可靠的质量，市北二手车在海外市场赢
得了良好口碑。

检测合格后，车辆进入整备环节。“依托本地多家零部
件供应商的稳定合作，在市北的二手车整备成本比行业平
均水平低15%。”市北区商务局工作人员介绍，标准化、规模
化的整备服务，不仅提升了车辆品质，也降低了企业成本。

仓储物流的升级更让“出海”效率再提速。正在规划
的杭州支路仓储用地，距离码头只有2公里，紧邻铁路和高
架路，未来能容纳1.3万辆二手车，陆海联运的优势让物流
成本一降再降。

站在新的发展起点，市北区二手车出口产业的发展
蓝图已然清晰。市北区商务局相关负责人介绍，下一步，
该区将以打造二手车出口基地为核心，持续深化港产联
动，支持企业拓展海外网络，计划 2026 年新增哈萨克斯
坦、俄罗斯 2 个海外仓和 1 个海外维修中心，进一步完善
海外服务体系。同时，紧跟新能源汽车发展趋势，布局新
能源二手车出口业务，建立碳足迹追溯系统，力争 2026年
实现新能源车出口占比超 20%，推动产业向绿色化、高端
化转型。

从“头雁”独飞，到“雁阵”随行，从全链条服务的细
致打磨，到全球化网络的逐步铺展，市北区正以港为翼、
以产为基，在二手车出口的新赛道上破浪前行。依托青
岛临港的开放底蕴，承载着市北匠心与底气的二手车，
正源源不断驶向全球蓝海，书写着外贸高质量发展的动
人篇章。
本版撰稿 青岛早报/观海新闻记者 刘文超 通讯员 丁飞
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