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冬日“热”消费 为“体验”买单
大棚采摘成为岛城市民周末出行、亲子互动热门选择

财富视视点

沉浸式体验草莓采摘

走进位于崂山区北宅街道兰家庄村的草莓采摘
园，两座温室大棚整齐排列，掀开门帘，一股清甜的果
香扑面而来，瞬间驱散了冬日的寒意。棚内暖意融融，
翠绿的藤蔓沿着地垄伸展，一颗颗草莓点缀其间，红的
娇艳、粉的粉嫩、白的莹润，饱满多汁的模样惹人喜
爱。几位家长正带着孩子弯腰采摘，“周末没事带孩子
来采摘，既能让孩子亲近自然，还能吃到新鲜的草莓，
比在超市买有意义多了。”正在采摘的市民李女士对记
者说，她是通过朋友介绍得知这家采摘园的，来了一次
就爱上了这里的氛围，“这里的草莓品种多，口感也特
别好，孩子每次都玩得不亦乐乎，还能了解草莓的生长
过程，这种沉浸式体验特别好。”

采摘园负责人张秀洁介绍，咏秀春草莓采摘园共
建有两座温室大棚，每座大棚占地一亩半左右，目前正
是草莓采摘的黄金时期。“我们从上个月中旬就开棚采
摘了，能持续到今年开春，这段时间每天都有游客前
来，尤其是周末，人气特别旺。”张秀洁一边打理着棚内
的草莓藤蔓，一边向记者介绍，“我们今年一共种了 5
个品种的草莓，有甜宝、香野、粉玉、白雪、黑珍珠，每个
品种各有特色，能满足不同游客的需求。”

“香野草莓清甜爽口，带着淡淡的香气，适合喜欢
清淡口味的游客；粉玉草莓口感软糯，甜度适中，小朋
友们最喜欢；白雪草莓是白色的，颜值高、果肉细腻，很
多年轻人专门来打卡；黑珍珠草莓是今年的新品种，口
感浓郁、甜度高，深受年轻人青睐。”张秀洁说。

记者了解到，大棚草莓采摘门票一般是 80 元一
位，一些立体种植大棚的价格则会高一些，在100元左
右，游客可以在棚内边采边吃，要是想带走，草莓价格
一般是 50元一斤，比市场上的零售价略高，但很多游
客表示这样的价格能接受。“每人 80元的门票虽然不
便宜，但是能品尝到新鲜草莓，又能体验到采摘的乐
趣，还是很值得的。”李女士说。

棚内有不少游客一边采摘，一边拍照打卡，记录下
这温馨的田园时光。“现在冬天没什么好玩的地方，来
草莓园采摘既能休闲放松，又能拍出好看的照片，发朋
友圈特别受欢迎。”一位年轻游客告诉记者，她已经是
第二次来这里采摘了，这里的草莓品质好，环境也好，
每次都能满载而归。

张秀洁告诉记者，周末时采摘园一天能接待几十
位游客，平时虽然客流较少，但也有不少市民前来采
摘。前来采摘的游客大多是亲子家庭，也有部分年轻
人和老年人。“冬季气温较低，为了避免草莓受冻，我们
每天晚上都会定时查看大棚温度，用两台3000瓦的暖
风机为大棚增温。”张秀洁说，“草莓娇贵，低于零下
5℃就会休眠，影响结果和口感，所以夜里每隔两三个
小时就得起来检查一次温度，虽然辛苦，但看到游客们
吃得开心、玩得尽兴，就觉得一切都值了。”

返乡创业建起采摘园

张秀洁告诉记者，她的采摘园内六七成草莓是通
过游客采摘方式销售的，比原先批发零售的利润空间高
不少。“除了现场采摘，我们还做线上和线下零售。”张秀
洁说，线下零售主要是接待零散购买的市民，不少市民
在路过采摘园时会顺便买上几斤草莓带回家，还有一些
老客户专门开车前来购买，“线下零售也是50元一斤，
虽然价格不算低，但因为草莓品质好、新鲜，所以销量
一直不错。”

张秀洁在线上销售没有借助专业的电商平台，而
是通过发朋友圈的方式吸引客户。“我不怎么会用电商
平台，就自己发朋友圈，平时会拍一些草莓的照片和视
频，展示草莓的品质和采摘园的场景，有老客户或者朋
友购买，我就帮忙快递过去。虽然订单量不算特别大，
但也能带来一定收入。”张秀洁说，线上购买的大多是
回头客，还有一些朋友介绍来的客户，大家都认可这里
的草莓品质，不少客户会长期购买。

在从事草莓种植之前，张秀洁和丈夫一直外出打
工，常年在外漂泊，不仅辛苦，还无法照顾家人。“以前
在外打工，每天起早贪黑，收入不算高，最遗憾的是不
能陪伴在老人和孩子身边。”张秀洁说，几年前，她和丈
夫下定决心告别了打工生涯，返乡建起了咏秀春草莓
采摘园，走上了创业之路。

如今，依靠草莓采摘和线上线下零售，张秀洁和丈
夫的收入比打工时大幅提升，更重要的是，他们能够陪
伴在老人和孩子身边，享受天伦之乐。“现在收入比打
工时可观多了，虽然每天打理草莓园很辛苦，尤其是冬
天，熬夜看暖风机、打理大棚，忙得不可开交，但每天都
能看到孙子，陪伴在家人身边，就觉得特别幸福。”张秀
洁说，如今，她和家人的日子越过越红火，这也让他们
更加坚定了做好草莓采摘和销售的决心。她计划以后
慢慢学习使用电商平台，拓宽线上销售渠道，让更多人
知道咏秀春草莓采摘园。“现在科技发展快，很多人都
喜欢在网上买东西，我以后也想学着做电商，把我们园
里的草莓卖到更远的地方，让更多人能吃到新鲜、原生
态的草莓。”张秀洁说。

延伸 采摘热激活乡村新业态

冬日采摘热的兴起不仅带动了草莓产业的发展，还激
活了乡村消费新生态。咏秀春草莓采摘园里不仅有草莓，
还种植了樱珠和崂山茶，实现了“四季有采摘，全年有产
出”。“除了冬天的草莓采摘，每年五六月份还会迎来樱珠
采摘季，”张秀洁介绍，“我们种了不少樱珠，一般五六月份
开始采摘。樱珠口感清甜、果肉饱满，每年都能吸引不少
市民前来采摘，销量很不错。”张秀洁告诉记者，樱珠的采
摘价格和草莓差不多，每到樱珠采摘季，采摘园的人气也
十分旺盛。

除此之外，咏秀春草莓采摘园还种植了崂山茶，“茶叶
是自己种植、自己加工，虽然产量不算高，收入不多，但也
能补贴家用，同时还能丰富采摘园的业态，让市民前来采
摘时还能了解茶叶的种植和加工过程，提升体验感。”张秀
洁说，崂山茶主要卖给周边的市民和老客户，因为是原生
态种植、手工加工，所以很受欢迎。

冬日采摘热的持续升温不仅让采摘园受益，更带动了
周边餐饮、民宿等相关产业的发展，激活了乡村消费新生
态。“现在客人有餐饮需求，我就介绍他们去附近本地人开
的农家宴，这些店味道地道、价格实惠，客人反馈都很好。”张
秀洁告诉记者，不少游客前来采摘的时候会在周边的农家
宴吃饭，尤其是亲子家庭，摘完草莓后，喜欢带着孩子吃一
顿地道的农家菜，既方便又美味，“有了我们采摘园带来的客
流，周边的农家宴生意好了很多，周末有时都能满座，不少农
家宴老板专门来感谢我，说我们带火了他们的生意。”

除了餐饮，张秀洁还会推荐游客前往附近的华楼山游
玩，“华楼山现在已经开放了，客人摘完草莓，有时间的话
还可以爬爬山、赏赏景，放松心情，这样既能体验采摘乐
趣，又能享受户外休闲，一举两得。”记者了解到，不少游客
都是冲着“采摘+爬山”组合来的，采摘完草莓，去华楼山爬
山赏景，再到周边的农家宴吃饭，一天的行程充实又放
松。“现在来采摘的游客有不少是从市区过来的，有时候玩
得太晚，还会在附近住一晚。以后周边的民宿发展起来
了，就能更好地满足游客的需求，也能带动更多农户增
收。”张秀洁说。

记者了解到，目前青岛周边乡村的采摘产业大多形成
了“采摘+休闲+餐饮”的联动模式，采摘热不仅带动了采摘
园的收入提升，也让乡村消费新生态在冬日里持续焕发生
机。如今，越来越多的乡村依托特色种植，打造多元采摘
场景，带动周边相关产业发展，让冬闲田变成“增收田”，让
乡村成为城市居民休闲度假的“后花园”，解锁了冬日消费
与乡村发展的双重新可能。
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隆冬时节寒意正浓，岛城周边的乡村田园却暖意涌动。市民游客
携家带口走进温室大棚采摘瓜果，在冬日里寻觅田园乐趣。大棚采摘
的休闲方式正成为城市居民周末出行、亲子互动的新选择，不仅解锁了
冬日消费新场景，更激活了乡村经济的“一池春水”。

立体生态草莓采摘园。

市民游客在大棚内采摘草莓。


