
返乡创业 带着农品闯市场

每次假期回乡，看到乡亲们守着蓝
莓、苹果、地瓜等优质农产品却因缺少品
牌和渠道而卖不上价，张涛的内心总是难
以平静。“乡村的发展需要年轻人，我要用
所学为家乡做点事！”这份对乡土的爱，最
终让他选择了回归。面对家人的不解和
乡亲们的质疑，张涛没有过多辩解，而是
走进田间地头，精准找出宝山农产品的品
质优势与市场短板作为创业突破口。

创业维艰，初期既无资金也无市
场。他一度“头脑一热”决定承包村里的
土豆自己售卖，资金短缺就靠“以诚赊
销”赢得信任。随后他又陆续收购了家
乡的蓝莓、苹果、芋头、地瓜等农产品，尝
试进行销售。白天，他开着小货车到田
间收货；夜晚，钻研销售运营至深夜。
2016年冬，他带着宝山苹果闯荡济南市
场，却遭遇连续3天在批发市场无人问
津的窘境。困境中，他转变思路，发起线
上线下“爱心助农”活动，短短数天便将
积压库存全部售出。

这次经历虽然成功化解了滞销危
机，却也让他深刻意识到，仅靠一时的拼
劲远远不够，唯有建立稳定、高效的销售
渠道，才是农产品走出去的关键。正是
凭着这股吃苦耐劳、不轻言放弃的劲头，
他在创业初期逐步打开市场，实现了土
豆反季节销售1000吨、芋头850吨、地瓜
3000吨的“首战告捷”。

实干破局 携手乡亲共富裕

在张涛意识到创新营销的重要性
后，他认为必须系统性地为家乡农产品
赋能。他创立青岛西宝农业开发有限公
司，推行“两步走”策略：一是品质筑基，
建立标准化生产体系，统一包装、检测、
溯源，提升产品竞争力；二是渠道创新，
大力搭建“线上电商+社区团购+商超直
供”的立体销售网络，为宝山农产品开辟
通往全国市场的快速通道。

自2017年销售渠道逐步完善后，回
报家乡成为张涛每年的固定行动。每到
金秋，为宝山镇特有的“明月”苹果开展助
销已成为他的惯例。这批生长于宝山沃
土、沐浴充足阳光的苹果，以色泽鲜亮、果
肉脆甜、汁水丰富而闻名。近年来，通过

张涛搭建的稳定渠道，平均每年有近千吨
优质的明月苹果被端上全国百姓的餐桌。

他的脚步并未止于销售端。为带动
乡亲持久增收，他大力推广“公司+农户”
模式，发动500余户农民种植“甜百合”
760余亩。公司与农户签订保底价收购
协议，邀请专家开展技术培训，提供从生
产到销售的全流程服务。他还主动外拓
市场，成功打造的“高速公路服务区百合
园”与“大别山风景区百合花海”，直接带
动农户增收1100万元。这正是张涛推动

“三产融合”的生动实践。如今，他创办
的企业业务已覆盖现代农业、观光旅游、
城市工程建设等多个领域，贸易总额突
破亿元，实现了从“卖产品”到“卖风景”

“卖体验”的跨越式发展，为当地村民创
造了大量“离土不离乡”的就业岗位，真
正为乡村经济注入了新活力。

10 年耕耘，硕果累累。如今，张涛
团队的农副产品贸易年产值已突破亿元
大关，直接带动当地 500 多户乡亲就业
增收。在2000亩马铃薯出口示范基地，
常年有500余人次在此务工。

聚合资源 开启共赢新篇章

展望未来，张涛正从“带动一村”向
“激活一片”迈进。其核心抓手，便是联
合青岛西海岸新区蓝莓协会，于明年全
力打造宝山蓝莓国家级地理标志产品交
易市场。他规划的远不止一个实体交易
场所，更是一个融合信息发布、价格形
成、冷链物流、质量检测于一体的综合性
服务平台。目标是彻底改变农户单打独
斗的局面，通过汇聚全区乃至胶东半岛
的优质农产品，形成集聚效应，增强对外
议价能力，让农民从“种得好”转向“卖得
俏”，让农民真正掌握市场话语权。

在横向搭建平台的同时，张涛也致
力于产业链的纵向深耕，以提升农产品
附加值与抗风险能力。他重点布局的净
菜加工中心已进入规划阶段，计划引进
标准化加工生产线，对宝山优质的蔬菜
进行清洗、分切、保鲜、包装，打造符合城
市消费者需求的“放心净菜”。这一举措
不仅能将农产品损耗率显著降低，更能
通过工业化的加工标准，使产品价值提
升至少30%，精准对接长三角、珠三角地
区中高端商超和电商平台，实现从“初级
产品”到“优质商品”的跨越。
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乡村振兴青年乡村振兴青年 新农新农联

山海馈赠以物产，而人赋
予其灵魂与未来。“青岛农品”
区域公用品牌的熠熠生辉，不
仅源于其过硬的品质根基，更
在于品牌背后那一个个鲜活的
故事与一群群奋进的身影。在
政策、产业与情怀交织成网的
当下，“到乡村去创业”成为越
来越多青年“新农人”的不二选
择，留住人、成就人、兴农村，在
成长成才与乡村振兴的“双向
奔赴”中焕发出勃勃生机。

今年五四青年节前夕，青
岛市农业农村局启动乡村振兴
青年“先锋联新农”结对共建活
动，在市局机关推荐遴选12名

“90后”青年干部为“乡村振兴青
年先锋”，在各区市推荐遴选12
名“90后”农业青年从业者为“乡
村振兴青年新农人”，按照“职能
相近、业务相通”的原则开展“一
对一”结对共建，在思想理论共
学、前沿领域共研、惠企政策共
通、急难愁盼共商、互动交流共
建等系列实践活动中，助力干部
成长成才，推动农业增效益、农
村增活力、农民增收入。

近期，青岛市农业农村局
联合青岛早报推出乡村振兴青
年“先锋联新农”结对共建专
栏，展示“90后”青年群体投身
乡村全面振兴的青春风采。

2015年，中国海洋大学优
秀毕业生张涛做出了一个令旁
人不解的决定：放弃令人羡慕
的留校工作机会，毅然回到家
乡青岛西海岸新区宝山镇创业
务农。10年间，他从一名对农
业了解有限的大学生，成长为
带领一方乡亲共同致富的“领
头雁”，其团队所创造的农副产
品贸易年均产值已突破亿元。

90后新农人干出亿元产业
张涛靠电商打开市场、用产业链赋能家乡 以青春绘就共富画卷

在市农业农村局搭建的“先锋联新
农”结对共建平台助力下，“新农人”张涛
正迅速成长为推动农业现代化发展的新
生力量。这一创新举措，不仅为像张涛这
样的青年人才送来了政策的“东风”，更通
过精准结对、专业赋能，有效激发了他们
的创业活力和发展潜能。

针对张涛在建设宝山国家级地理标
志农产品交易平台、发展净菜加工等新规
划中遇到的实际困难，市农业农村局精准
匹配，安排政策与改革处的业务骨干——
一级主任科员李聪颖与他结对。李聪颖
长期深耕农村改革与政策研究领域，拥有
丰富经验，曾成功助力黄岛区获批全省唯
一的整县制改革试点。结对后，她主动担
当，积极作为，迅速从“政策专家”转型为
张涛项目的“专属顾问”与“资源桥梁”。

她不仅围绕张涛的发展需求，精准解
读农产品加工、冷链物流、用地保障等一揽
子惠企政策，确保政策红利“精准滴灌”、充
分释放，还主动牵线搭桥，积极链接各方资
源，为项目拓展了宝贵的发展空间。这种

“一对一”的精准辅导与赋能，显著提升了
张涛把握政策、整合资源的能力。

在“先锋联新农”平台和李聪颖的持续
推动下，张涛的成长步伐不断加快。经李
聪颖积极推荐，张涛得以站上更高层次的
交流平台——参加农业农村部组织的新型
农业经营主体人才队伍建设工作座谈会，
作为青年带头人分享经验，其发展思路与
实践成果获得了与会领导的充分肯定。

同时，借助青岛市农业农村局的高素
质农民培育体系以及“青岛农品”系列推
广活动，李聪颖为张涛及其团队精准对接
了农村电商带头人专题培训，并多方协调
组织其参加各类农产品展销会。这一系
列举措，有力推动了张涛团队在电商运营
能力上实现从“经验积累”到“专业提升”
的关键跨越，为后续开展数字化营销奠定
了坚实基础。

在市农业农村局主办的《庆农业丰
收 享美好生活》融媒体直播等大型活动
中，张涛与他的产品成为展示“青岛农品”
魅力的亮眼名片，生动展现了“先锋联新
农”结对共建模式的显著成效，以及“青岛
农品”卓越品质背后新一代“新农人”的蓬
勃朝气与专业风采。
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张涛（左）和青年先锋李聪颖交流技术。闻名全国的宝山蓝莓。果肉脆甜的宝山明月苹果。
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张涛在收购苹果。


