
军营淬炼铸就钢铁意志

今年55岁的刘国涛出生在莱西，有
着20年的军旅生涯。服役期间，他曾参
与各类演习，凭借出色表现多次立功受
奖，部队生活不仅锻炼了他的体魄，更铸
就了他坚韧不拔的意志和勇于担当的精
神。

刘国涛坦言 20 年军旅生涯教会了
他闯荡商海的“制胜法宝”，“在部队里，
我们常说‘军令如山’，只要任务下达，无
论有多难，都必须想尽一切办法完成。”
刘国涛表示，正是这种“不找借口、只找
方法”的信念，让他在后来的创业路上一
次次突破难关。

用 6 个字形容刘国涛的创业之路，
那便是——敢想、敢干、敢拼。2006年，
刘国涛从部队退役后自主择业，曾在部
队负责交通相关工作的他对汽车深有研
究，认为汽车服务行业发展潜力巨大，一
向勇于挑战自我的他鼓起勇气向汽车领
域进发。“我做这个决定并非一时冲动，
而是源于自己对市场趋势的敏锐洞察。
在部队负责军事交通工作时，我每天都
和汽车打交道，对汽车的构造、维修、保
养了如指掌。当时国内私家车数量正以
井喷式速度增长，我觉得汽车服务行业
一定有大机会。”

从汽车服务“转换”新能源赛道

脱下军装的那一刻，刘国涛心里既
有不舍，也有对未来的憧憬。他带着在
部队攒下的积蓄和一身过硬的技术，在
青岛市区开起了一家汽车保养维修店。
创业初期的艰难远超想象：没有客户资
源，他就带着传单在周边小区挨家挨户
发放；缺乏管理经验，他就买来相关书籍
连夜研读；遇到技术难题，他就打电话向
部队的老战友请教。

凭着“军人从不打退堂鼓”的一股子
韧劲，刘国涛的维修店在摸爬滚打中渐
渐有了起色。他始终秉持“诚信为本、技
术为王”的经营信条，对待进店的每一辆
车，都像当年保养部队装备那般一丝不
苟，检查时连一颗螺丝的松紧都不放过，
维修后总要围着车身多转两圈确认无
误，就连给车主讲解故障原因，也耐心地
如同在部队给新兵传授技能。过硬的技
术加上这份近乎执拗的认真，让小店的
口碑像滚雪球般越做越大。起初只是周
边小区的车主慕名而来，后来连几十公
里外的司机都特意绕路来修车，生意红
火得连过年都排着长队。

2010 年，刘国涛敏锐地发现，随着
汽车保有量的激增，传统的单店模式已
经难以满足市场需求。他大胆提出了

“连锁化经营”的思路，开始在青岛各区
布局分店。为了保证服务质量的统一，
他制定了严格的服务标准和技术规范，
甚至把部队的“军事化管理”理念引入到
门店运营中。这种独特的管理模式，让
他的汽车服务连锁品牌迅速打响名气，
到2015年，已经拥有了将近200家门店，
连续多年位居全国连锁百强，成为山东
汽车服务行业的佼佼者。

然而，刘国涛并没有满足于此。随
着市场竞争日益激烈，他深知掌握核心
技术的重要性。2016年，在一次行业峰
会上，他第一次接触到新能源汽车的概
念。当看到新能源汽车零排放、低噪音
的优势，以及国家对新能源产业的大力
扶持政策时，他的内心受到了强烈的震
撼。“当时我就想，汽车服务是在‘修旧’，
而新能源是在‘创新’，这才是未来的大
趋势。”

用军人的韧劲突破技术壁垒

经过两年的调研和筹备，2018 年，
刘国涛正式成立青岛优电新能源科技有
限公司，将主营业务转向智能储能充电
桩、智能充电机器人等新能源产品的研
发与生产。这个决定在当时引起了不少
争议，有人说他“放着稳定的生意不做，
偏要去搞看不懂的高科技”，但刘国涛却
异常坚定：“军人的字典里没有‘退缩’，
既然认准了方向，就要勇敢去闯。”

创业的道路从来不是一帆风顺的，
尤其在新能源这个技术密集型领域，刘
国涛遇到的困难远超预期。资金短缺和
人才匮乏，成为横在他面前的两座大
山。“最困难的时候，公司账上的资金连
员工的工资都发不出来。”刘国涛回忆，
那段时间他每天只睡四五个小时，白天
跑市场、找投资，晚上和技术团队一起加
班加点搞研发。

人才问题同样棘手。由于公司当时
规模小、名气不大，很难吸引到高端技术
人才。为了攻克智能充电机器人的
BMS 难题，刘国涛带着团队跑到上海、
深圳等地的科研院所“取经”，有时为了
等一位专家，他们能在实验室门口守到

半夜。有位电池领域的老专家被他们的
执着所打动，免费为他们提供技术指导，
还推荐了几名学生加入团队。

技术研发的过程更是充满了挫折。
智能充电机器人需要实现精准定位、自
动对接、安全充电等多项功能，其中电池
管理系统和能量管理系统是核心难题。
为了找到最佳的适配方案，刘国涛带领
团队进行了上百次试验。有一次，他们
连续奋战了48小时，终于得出了一组理
想的数据，但就在准备记录时，实验室突
然停电，所有数据瞬间丢失。看着大家
沮丧的神情，刘国涛强忍着内心的失落，
拍着桌子说：“军人打仗，哪有不打败仗
的？输了再打，直到赢为止！”

就这样，在 200 多个日夜的反复试
验中，他们终于攻克了智能充电机器人
的关键技术。当第一台充电机器人成功
下线时，整个车间沸腾了，不少员工激动
得流下了眼泪。刘国涛记得，那天晚上，
刘国涛和团队成员在车间里吃了一顿简
单的泡面，却觉得比任何山珍海味都
香。“那一刻，所有的辛苦都值了。”刘国
涛表示。

破解传统充电桩“痛点”

智能充电机器人的成功研发，解决
了传统充电桩“固定安装、覆盖范围有限”
的“痛点”。用户只需通过手机小程序预
约，机器人就能自动来到车辆旁，完成充
电后再自行返回充电站，不仅操作方便，
还能通过储能和智能调度降低充电成本，
真正实现了“让充电像加油一样简单”。
产品一经推出，就受到了市场的广泛认
可，先后与多个小区、商场达成合作。

“我们的产品能解决老百姓的痛点，

这是最让我自豪的事。”刘国涛说，有一次
他在小区调研时，一位大爷拉着他的手
说：“以前给电动车充电，要么得拉根电线
从楼上吊下来，要么得跑老远找充电桩，
现在有了这个‘机器人’，在家门口就能
充，真是太方便了！”听到这些话，他更加
坚信，自己所做的事情是有价值的。凭借
着过硬的产品质量和创新的服务模式，优
电新能源在短短几年内迅速发展壮大。
目前，公司年产能已突破 2000 台套，先后
与中国石化、中国石油、山东高速等大型
企业达成合作，构建起覆盖全国的充电服
务网络。

刘国涛在接受记者采访时说，“我们
的目标是打入国际市场，让中国的新能源
技术走向世界。”如今，55岁的他依然保持
着军人的作息习惯，每天早上八点准时到
公司，晚上常常工作到深夜。从军营到商
海，从汽车服务到新能源，刘国涛用 20 年
的军旅生涯磨砺意志，用19年的创业历程
诠释担当。他常说：“一日戎装在身，一生
军人情怀。”这句简单的话，道出了一位退
役军人对初心的坚守，对责任的担当。在
新能源产业的浪潮中，刘国涛和他的优电
新能源正以军人的果敢与坚韧，向着更广
阔的未来奋勇前行，为行业发展贡献力
量，也为更多退役军人树立创业榜样。
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脱下军装，换上工装，身份虽变，但军人的本色和担当不变。在创业的战场上，退役军人刘
国涛凭借着军营赋予他的坚韧和果敢，一路披荆斩棘，在新能源产业的蓝海中书写了一段创业
传奇，这位拥有20年军旅生涯的老兵带领企业，在激烈的市场竞争中“闯出”了一片广阔天地。
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再燃烽火再燃烽火 创业路上勇创业路上勇““冲锋冲锋””
拥有拥有2020年军旅生涯的老兵刘国涛在新能源产业年军旅生涯的老兵刘国涛在新能源产业““闯出闯出””广阔天地广阔天地
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刘国涛介绍公司产品。


