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“降费潮”来了！
买1万元银行理财，年管理费低至1元钱 投资者迎来“省钱时代”

日前，山东省工业和信息化厅公布
2025年度特色产业集群名单。其中，青岛市
3家入围，分别是：莱西市绿色健康食品特色
产业集群、胶州市智能家电电路板特色产业
集群、平度市美妆睫毛特色产业集群。

近年来，青岛市高度重视中小企业特
色产业集群的培育与发展工作，通过政策
引导、主体培育和产业升级等多措并举，取
得了显著成效。截至目前，青岛市已拥有
国家级中小企业特色产业集群 6 家，居全
省首位，并与宁波市、深圳市并列全国计划
单列市第一；省级特色产业集群 14 家，居
全省并列第一位。

自2020年以来，青岛市特色产业集群
培育工作持续强化。2020 年获评省级集
群 1 家，2021 年增至 2 家，2022 年再添 2 家
省级和 2 家国家级集群。2023 年和 2024
年，青岛市每年新增3家省级和2家国家级
集群，实现了稳步增长。这些集群主要分
布在智能家电、轨道交通装备、新能源汽
车、高端化工、食品饮料、纺织服装、人工智
能、智能制造装备、先进高分子及金属材
料、软件和信息服务、精密仪器仪表等11条
重点产业链，形成了“大中小+上下游”共生
共融的产业链条，显著提升了集群内中小
企业的专业协作配套能力。

在全国300个国家级中小企业特色产
业集群中，浙江、山东、广东上榜数量最多，
分别为23家、23家和22家。青岛市以6家
国家级集群的成绩，与宁波市、深圳市并列
计划单列市第一，展现了强劲的产业发展
实力。

为持续提升中小企业特色产业集群发
展水平，巩固全国领先优势，青岛市出台系
列举措，从政策引导、主体培育、转型升级
三方面发力，推动产业集群向更高层次迈
进。

政策引领，优化发展环境。青岛市将
全面落实《中华人民共和国民营经济促进
法》和《青岛市中小企业发展促进条例》，充
分发挥政策激励作用。通过创业扶持、创
新推动、资金支持、市场开拓、服务保障等
多维度发力，持续优化集群发展环境。重
点挖掘潜力产业集群，建立市级培育库，并
加强省级、国家级特色产业集群的申报辅
导工作，为产业集群发展提供全方位政策
支持。

梯度培育，壮大集群根基。按照《青
岛市加快推动“专精特新”中小企业高质
量发展行动方案（2022—2025年）》等文件
要求，青岛市创新打造“专精特新”“四新
经济”“数字化转型”“领军标杆”四条培育
赛道。通过分层分类培育创新型中小企
业、专精特新中小企业、专精特新“小巨
人”企业，以及雏鹰、瞪羚、独角兽企业，构
建优质企业梯度培育体系，持续夯实集群
发展基础。

创新驱动，推动转型升级。青岛将以
松立控股等 100 余家行业头部企业为引
领，构建“大中小+上下游”协同发展的产
业链生态。通过引进新兴产业项目、扶持
小微企业技术改造、开展数字化转型诊断
和特色产业集群服务行等活动，全面提升
集群发展质量。同时强化金融助企服务，
力争保持国家级集群数量全国领先地位。
通过实施一揽子计划，将进一步激发中小
企业创新活力，提升产业集群核心竞争力，
为全市经济高质量发展注入新动能。

未来，青岛将坚持创新引领，强化产业
链协作，助力中小企业特色产业集群实现
专业化、特色化、规模化发展，为全国特色
产业集群建设贡献“青岛经验”。

青岛早报/观海新闻记者 于倢

固收类产品成降费主力
机构策略差异明显

在银行理财降费潮中，固收类
产品成为主要战场。这类产品主要
投资于存款、债券等固定收益类资
产，其收益受市场利率影响较大。
在降息环境下，收益率空间被压缩，
银行理财通过降低管理费可直接增
厚投资者收益。

记者梳理发现，此次降费主要
针对的是管理费及销售费。普益标
准研报显示，目前银行理财主要收
取的费用集中在固定管理费、托管
费、销售费和超额业绩报酬。其中，
固定管理费的费率水平最高，自然
成为降费的重点目标。

不同规模的银行理财子公司
采取了差异化策略。记者了解到，
国有大行理财子公司因客群基础
庞大，降费节奏相对稳健，更多通
过提升投研能力和服务质量巩固
优势。

中小理财子公司为快速扩张
规模，降费积极性更高，甚至推出

“限时优惠”等策略。部分股份行
理财子公司的降费幅度更大。例
如某农商银行的现金管理类产品
投资管理费率由 0.3%大幅下调至
0.01% ；托 管 费 率 从 0.03% 降 至
0.02%；销售服务费率从 0.3%降至
0.2%。建信理财的“惠众日申月赎
固收类产品第 4 期”管理费率由
0.20%降至 0.01%，销售费率直接降
至0。

值得一提的是，仅6月上旬，中
银理财已发布 10 款理财产品降费
公告，基本都为固收类产品。

多重压力共振
降费成必然选择

此次银行理财降费潮并非偶然，
而是市场倒逼、竞争加剧与监管导向
共同作用的结果，反映出理财行业从
粗放增长向精细化运营的转型。

一方面，存款利率下调触发连锁
反应。5月20日，六大行领衔下调存
款利率，三年期和五年期存款利率均
下调25个基点，分别下调至1.25%和
1.3%。在“比价效应”作用下，部分定
存到期资金开始转向理财产品，尤其
是低风险理财产品。另一方面，资管
行业整体趋势推动。随着公募基金等
产品费率下调，银行理财面临直接竞
争压力。监管层也鼓励行业通过降费
让利提升投资者获得感。普益标准数
据显示，2025年一季度银行理财产品
平均管理费率同比显著下降约8%，其
中固定收益类、混合类产品降幅尤为
突出，分别下降7.82%和11.65%。

银行理财子公司战略转型也是
此次降费潮的重要驱动因素之一。
在用户财富配置多元化的背景下，
AUM（资产管理规模）增长被置于
利润之上，通过降低费率抢占市场
份额成为优先策略。有专家指出：

“固收类产品收益稳定性较高，但在
降息环境下，其收益率空间被压缩，
银行理财通过降低管理费率可直接
增厚投资者收益，缓解‘资产荒’背
景下的配置压力。”此外，短期产品
因流动性需求旺盛，费率调整对投
资者决策的边际影响更显著。银行
倾向于通过此类产品试水降费策
略，既能快速吸引资金流入，又能以
较低成本观察市场反应。

投资者需理性
长期价值才是关键

面对这波降费潮，投资者该如何选
择？专家建议保持理性，避免陷入“唯
费率论”的误区。

专家指出：“长期来看，降费虽能短
期提振销量，但难以持续支撑产品竞争
力。随着市场利率进一步走低，银行理
财需从‘规模驱动’转向‘价值驱动’，通
过优化资产配置、提升风险管理能力来
实现可持续收益。”对于投资者而言，在
关注费率变化的同时，更应聚焦产品底
层资产质量、投研团队实力以及长期业
绩表现。从业者建议，理财机构除了降
费，还可以建立与产品实际收益挂钩的
费率机制，加强与投资者利益绑定，提
升客户信任感，增强客户黏性。

有投资者坦言：“在选择理财产品时
并未特别关注费率高低，主要看机构和收
益走势，此外代销机构对产品选择也有影
响。费率调整可能也是一种宣传策略。”

兴业研究报告指出，从海外经验
看，随着市场有效性提高，权益型资管
产品高费率难持续，但销售机构并没有
直接降费而是引入投资顾问模式。未
来国内银行财富管理部门引入买方视
角的投顾模式的必要性在增加。

总体而言，银行理财市场正站在十
字路口，降费只是短期策略，难以成为
核心竞争力。随着市场利率进一步下
行，理财公司将被迫从“规模驱动”转向

“价值驱动”。对于投资者而言，在关注
费率优惠的同时，更应审视产品的底层
资产质量和长期表现。未来属于那些
能够通过优化资产配置、提升风险管理
能力来创造可持续价值的机构。

青岛早报/观海新闻记者 于倢

财经资讯

青岛再添3家
省级特色产业集群

莱西绿色食品、平度美妆
睫毛等入围

2025 年 6 月 11 日，民生理财宣布将旗下一款纯固收类产品的固定管理费率由 0.5%降至
0.05%。更令人惊讶的是，部分银行理财子公司甚至将固定管理费降至0.01%——这意味着投资者
购买1万元理财产品，一年的管理费仅需1元。

这波降费潮并非个例。自2025年5月20日存款利率开启新一轮下调以来，多家银行理财子
公司纷纷加入降费行列，一场以“让利”为名的市场份额争夺战正式打响。
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