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在采访过程中，多位银行工作人员均表示，
尽管黄金价格居高不下，消费者的购买热情却
持续高涨，今年银行生肖金条的销量甚至高于
往年。岛城某股份制银行客户经理秦先生提
醒，年轻人要分清饰品金和投资金，不要认为只
要是实物黄金，升值空间就和国际金价持平。

另外，秦先生提醒购买黄金投资的市民要
注意自己买的黄金产品能否被回购，有的银行
只回购从自家销售出去的金条，也有部分产品
银行是不提供回购服务的。“事实上，因为存在
加工和品牌溢价等因素，黄金饰品的回收价格
会低于销售价格；从理财角度讲，如果想投资黄
金，手续费较低的金条和银行的积存金是更好
的选择。”秦先生说。

此外，秦先生表示，投资理财要从个人的风
险偏好、投资能力、投资经验等基础出发做好资
产配置。投资一定要买自己了解的产品，不能
人云亦云、随波逐流。尤其年轻人群体，在投资
时容易出现“羊群效应”，大家买什么就跟着去
买什么，这个做法不是特别可取，投资理财一定
要选择适合自己的方式。
本版撰稿摄影 观海新闻/青岛早报记者 邹忠昊
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虽然黄金价
格自去年以来一
路上涨，多次刷
新历史纪录，但

“越涨越买”俨然
成了黄金消费的
独有特色。记者
在 13 日、14 日
连续走访岛城多
家黄金品牌店和
银行了解到，随
着春节的临近，
黄金品牌推出优
惠活动，黄金消
费市场呈现出一
片火热态势，其
中“生肖龙”金
饰、金条更是成
为热卖爆款。面
对当下黄金市场
消费升温现象，
业内人士表示，
投资者应根据实
际情况，合理分
配投资需求，不
宜随波逐流。

/ 线下 /
金饰热销“金龙”受宠

“现在我们有拼单活动，折算下来是七五
折优惠，非常划算。”“可不可以用粗一点的红
绳编？”1月13日晚7点，在市北区台东利群
商厦黄金销售柜台，记者看到，选购黄金的顾
客人头攒动，其中年轻消费者占了大半。某
金饰专柜领班介绍：“店里的黄金饰品卖得非
常好，大概占到日销售额的八成。”

记者走访多家黄金饰品专柜看到，商家
均把“生肖龙”“葫芦（谐音福禄）”造型和带

“福”字、如意等造型的金饰摆放在柜台显眼位
置。“设计新颖的转运珠、戒指、金珠串红绳等
小克重的黄金饰品备受青睐。”销售人员说。

与此同时，威海路“黄金一条街”也迎来销
售热潮。不少顾客在店内选购，有新婚夫妻挑
选“三金”首饰，也有家长给孩子购置“生肖
金”，多家黄金珠宝品牌纷纷给出较大的优惠
力度，加码促消费。顾客李女士正在挑选黄
金手链。她告诉记者，“年底了想买件礼物犒
劳一下自己。”“2024年是龙年，给孩子选个小
手链，带着龙元素，寓意健康平安，将来孩子大
了很有纪念意义。”顾客陈女士说。

某金店珠宝销售顾问赵经理告诉记者，“部
分金饰品报价在每克600元左右，优惠满减后实
际金价在每克500元上下。”赵经理表示，近期
店里的龙生肖挂坠卖得特别好，还可以根据
消费者诉求把象征如意、福禄等饱含祝福寓意
的金串珠穿在手绳上与“生肖龙”混搭销售。

“几个串珠穿成一条手链，价格区间大概在900
多元到1500多元，销量的话，一般就是龙元素的
串珠卖得比较多一点。”赵经理说。

/ 线上 /
热度倍增非“龙”莫属

龙年金片红包、龙年黄金手机贴、IP 联
名款……线上“生肖龙”金饰热度也毫不逊
色。记者在淘宝、唯品会、京东等各大电商平
台以“龙”为关键词搜索黄金制品后发现，周
生生、中国黄金、潮宏基、明牌珠宝等各大知

名品牌纷纷推出了以生肖龙为设计主题的黄
金饰品，吊坠、平安扣、串珠、转运珠成为主流
产品。

“指定足金挂坠买二送手绳”“买串珠即
送指定款手绳”“生肖龙系列可以到直播间领
取优惠券”等促销活动纷纷被各大品牌置顶
在首页。“龙年生肖串珠限时特价，可以再搭
配指定锦鲤、福袋吊坠，寓意平安幸福一年。”
某黄金品牌的直播间里，主播正在给咨询的
消费者介绍生肖龙串珠，“每年给孩子买一
个，等孩子大了集齐12生肖，就是个漂亮的
金手链。”

跨界合作成为龙年黄金饰品市场的另一
大趋势。比如周生生与三丽鸥跨界联名推出
的龙年联名新品一上市就被消费者抢购一
空。而潮宏基也在线上平台表示，“龙”是中
国传统文化独特的符号，亦是中华民族的象
征，公司在各大节日会有应节产品推出，并
针对年轻客群偏好加强 IP 类新品的开发。
记者浏览时看到，该品牌线上网店中多款设
计新颖的生肖龙串珠已售罄。当记者向客
服咨询时，客服表示：“价格和活动以页面为
准，售罄的（生肖龙串珠）短时间内预计不会
再补货。”

淘宝 1 月 5 日发布的数据显示，淘宝龙
年金饰热度同比激增超500%，多款金饰新品
发布即成为爆款。唯品会也于近日发布有
关数据，以龙年为主题的黄金配饰销量增长
51%，多款龙形生肖黄金吊坠的销量环比倍
增。哪类龙年金饰最受欢迎？淘宝数据显
示，龙吊坠热度最高，搜索同比增长400%，其
次是龙年金片红包、龙年转运珠等。哪个生
肖的金饰最受欢迎？淘宝上多家品牌表示：
非“龙”莫属。

/ 银行 /
“龙币”金条深受喜爱

随着春节将近，除各金饰品牌外，各大银
行也抓紧推出了龙年贵金属产品。记者查阅
多个银行手机APP，均能看到龙年生肖贵金属
的推销。以工行为例，该行推出了限量发行的

“大师十二生肖传世金·复兴龙”金条。招行也在

APP上推出了龙年转运珠、金银套币等产品。
在李沧区书院路某国有银行网点，市民袁女

士看过该银行推出“生肖龙”字样的金条样品后赞
不绝口。她告诉记者：“龙年金条的设计很漂亮，
寓意也很好！打算给孩子买两根攒起来。”“这款
龙年金条样式精美，冲着大师写的‘传世之宝’这
四个字，就有顾客愿意买单。”该银行理财经理告
诉记者，最近两个月，有不少顾客前来询问和购
买，其中100克规格的金条最为紧俏。此外，另一
家银行也推出了带有“生肖龙”元素的金条、金章
及压岁金等多种龙年贵金属产品。“我们‘金龙迎
福’的金条销量最好。”银行理财室的负责人表示。

“春节前一个多月，向来是黄金产品消费的
高峰期。一方面，银行金条价格只在国际金价基
础上加10多元，比商场便宜；另一方面，银行的黄
金纯度高，品质有保证。”岛城某股份制银行客户
经理说。同时，该客户经理表示，随着手机银行
功能的完善，以及出于减少销售环节、控制交易
风险的考虑，目前线下网点已极少销售实体贵金
属产品。客户可以通过手机银行浏览商品并下
单，快递配送取货。

为了吸引消费者，近期有不少银行正在花
式推出各种限时优惠活动。比如，买压岁金配
送龙年生肖邮票；足金挂件买5送1；还有限时
打折优惠等。值得一提的是，记者在探访期间
得知，央行今年发售的“龙年纪念币”同样深受
市民喜爱，其中面值20元的龙年纪念钞，更是
一度登上微博热搜第一位。“目前纪念币预约
已全部结束，只有在二手交易市场才能买到。”
某国有银行工作人员告诉记者。记者发现，线
上二手市场，一套 20 枚龙年纪念币的价格在
300元左右，相较于申购价涨幅达50%；龙年纪
念钞涨幅则更高，价格为700元，溢价达75%。

◀在某黄金品牌店内，众多消费者现
场询问、购买黄金制品。
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/建议/

投资理财不宜随波逐流

▲一位消费者向记者展示自己心仪
的“生肖龙”饰品。


