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线上摆摊，走起
摆摊人以兴趣为导向 主要商品包括手工钩织、手绘画作等

观观市场 察
财富资讯财富资讯

首单汇率避险业务落地

早报1月11日讯 近日，在国家
外汇管理局青岛市分局、青岛市商
务局、市财政局、市地方金融监管局
的指导和支持下，兴业银行青岛分
行与青岛融资再担保公司为青岛嘉
华塑胶有限公司成功办理青岛市股
份制银行首笔“政银担”汇率避险增
信业务。

“政银担”汇率避险增信业务
是面向青岛市符合条件的中小微
外 贸 企 业 推 出 的 一 款 免 交 保 证
金、免占授信额度、免交担保费的
汇率避险业务。该项业务由融资
担保公司提供担保，政府全额补贴
担保费用，可有效降低 外 贸 企 业
的 财 务 成 本 ，对 鼓 励 外 贸 企 业 运
用汇率避险工具提升汇率管理水
平 ，实 现 稳 健 经 营 和 可 持 续 发 展
有着重要作用。

为帮助广大中小微外贸企业有
效规避汇率波动对正常生产经营的
冲击，提升汇率波动抗风险能力，青
岛市今年出台了《青岛市支持中小微
外贸企业汇率避险增信服务实施方
案》。兴业银行青岛分行迅速响应，
高效部署，积极发挥社会主体责任担
当，第一时间成立敏捷行动小组，锁
定目标客群，进行相关政策宣传，及
时准确传递相关信息。同时，认真梳
理内外部业务办理流程细节，加强沟
通协作，提升团队服务效率，不断提
升综合服务能力，持续为岛城中小微
外贸企业抗风险、降成本、稳增长保
驾护航。
（观海新闻/青岛早报记者 邹忠昊）

首批租赁住房贷款发放

早报1月 11日讯 近日，青岛
市首批租赁住房贷款支持计划试点
贷款正式落地。国家开发银行、工商
银行、农业银行和中国银行青岛市分
行成功发放首批试点贷款18.5亿元，
支持收购首批存量住房项目7个，涉
及房屋总套数 2319 套，主要用于向
新市民、青年人等群体提供保障性租
赁住房。

为加大保障性租赁住房供给，探
索长租房市场建设，加快建立多主体
供给、多渠道保障、租购并举的住房
制度，中国人民银行部署在青岛等8
个城市开展租赁住房贷款支持计划
试点，通过设立专项再贷款，引导试
点金融机构向试点城市专业化住房
租赁经营主体发放长期限租赁住房
购房贷款，用于批量收购存量住房、
扩大租赁住房供给。

人民银行青岛市分行联合青岛
市住房城乡建设局，组织召开专题
调度会，指导银行开展模拟业务操
作，做好前期准备工作。在试点方
案获批后，指导银行抢抓政策窗口
期，开通绿色业务通道，加快贷款审
批投放。青岛建融投资置业有限公
司是青岛市两家试点经营主体之
一，目前已获得银行 12.4 亿元贷款
支持，用于收购 1032 套存量商品房
作为租赁住房。该公司负责人表
示，本次试点发放的长期限租赁住
房购房贷款额度充裕、利率优惠，有
效降低了公司的资金成本，提升了
公司为各类租房群体提供更优质住
房租赁服务的能力。
（观海新闻/青岛早报记者 邹忠昊）

“欢迎大家光临，最近感兴趣什么就做什么主题，大家可以加群蹲蹲，不定期
上新品，都会在群里通知……”作为一名手作周边“线上摊主”，大二学生小周已经
在线上“摆摊”有一年多的时间，她的社交平台累计吸引了近1000名粉丝，每当看
到自己的手工作品被素未谋面的顾客们称赞，动力与自豪感便会将整颗心填得满
满的。实际上，像小周这样的“赛博摊主”数不胜数，近年来摆摊文化在青年群体
中掀起一股热潮，从线下到线上处处可见他们活跃的身影。

“线上摆摊”玩出新花样

在各大社交、电商平台上，这些“摊
位”售卖的商品花样层出，化妆造型、摄影
约拍、手工作品、约稿绘图、线上辅导……
可以说“只有想不到，没有做不到”，青年
们或是出于兴趣、或是出于特长，在这里
找到了一方能够各显身手的小天地。

在北京某高校读研的顾河进入大学
后便与摄影结下了不解之缘，为了“摸到
摄影的门槛”，大一下学期便利用课余时
间兼职攒钱，花费4000多元买下自己人
生中第一台相机，正式踏上了摄影之
路。起初，顾河在朋友圈发布信息，为大
家免费拍摄写真，借此机会练习摄影技
术，同时也在无形中培养了一批“潜在客
户”。春去秋来，顾河的摄影作品越攒越
多，相机和镜头也不断更新换代，几乎把
身边的朋友拍了个遍。“拍得这么好看，为
什么不试试在网上接单约拍呢？正好可以
支撑摄影爱好的开销。”一位好友的建议启
发了顾河，2020年5月，顾河便开通了小红
书账号，做起了自己的“摄影小摊”。

“我在小红书发布拍摄过的样片，标
明收费标准，感兴趣的顾客就会和我联
系，交定金后聊一下想法需求，约好时间
地点拍摄。”顾河介绍，拍摄一组照片加
上后期精修，自己每单大概能赚两三百
元，“接单摄影让我有机会去尝试拍摄不
同风格的作品，在这个过程中用照片诠
释每个人的故事，为他们留下值得纪念
的‘人生照片’，也是很幸运的事。”

除此之外，正所谓“哪里有需求，哪
里就有市场”，由于一些热门领域太卷，
也有人选择另辟蹊径，干脆换一个赛
道。从观察生活入手，找到人们的需求
短板精准提供小众服务。

曾在求职阶段收到多家名企 offer
的小崔积累了丰厚的应聘经验，他注意
到，简历和作品集是求职的一块“敲门
砖”，如何迈好第一步至关重要，而一份
实用清晰的简历正是许多大学生参加校
招时最需要的东西，提供线上精修简历
服务的想法油然而生。定价不高、修改
到满意为止、还能交流经验，这样的诱人
条件很快吸引了不少网友，在2023年春
招高峰期，小崔甚至连着好几天都能接
到四五单生意。

机遇与风险并存

线上摆摊为何如此火爆？一方面，
和线下摆摊相比，线上摆摊不需要摊位
费、交通费用，能够有效压缩经营成本。
小周告诉记者，自己一直以来非常热爱
ACG文化，会买来手工材料亲手制作动
漫、小说、游戏周边，又或是自掏腰包找
画师按照自己的想法绘图，再找代工厂
加工成品。以前去漫展租摊位售卖，运
气好的时候能小赚一笔，但有时也会连
摊位费都赚不回来，“线上摆摊就没这种
烦恼了，可以直接按照订单量制作。”另
一方面，线上摆摊可以摆脱时空限制，随
时随地都可以“开摊做生意”，商品不必
局限于实物，个人技能、知识、灵感等等
都可以变现，经营时间更自由，顾客群体

覆盖的范围也更为广阔。这样的模式对
想做副业的上班族和大学生来说非常友
好。例如，不少手作博主除了售卖自己
的钩织、缠花等手工艺品以外，还特意录
制课程出售，开起了“DIY线上体验课”。

不仅如此，线上摆摊提供了一个契
机——人们可以自由发挥自己的热情，
从忙碌的日常生活中转换身份，不仅能
够有效缓解压力，还能增添更多乐趣。
在就业市场竞争激烈的当下，做一名“摊
主”，也在一定程度上催生出更为多元化
的职业选择。

不过，线上摆摊的摊主们，也不可避
免地会遇到一些新问题：交易的不稳定
性和风险更高，自由的同时却也可能“三
天打鱼两天晒网”。“首先还是尽量选择
有保障的交易平台。毕竟都是隔着屏幕
的陌生人，难免会有跑单的，后来干脆就
在一些定制商品的简介标明定金不退，
不过还是难免有一些小纠纷发生。”小周
坦言，自己也曾遇到顾客收到商品后认
为有色差不符合预期，又或是声称存在
瑕疵，要求退货退款的情况，“还有心理
上的压力，制作、发货、售后客服都是我
自己一条龙包圆，要付出很多精力，可如
果找工厂统一开团定制，也总是担心会
不会亏损、计划会不会‘流产’。”

“但是仔细想想，做生意嘛，就是要
和形形色色的人打交道。其实顾客也会
有顾虑，特别是有定制工期的东西，双方
都觉得存在不稳定因素。这些问题都可
以摸索着解决，比如收到货后录制开箱
视频，售后就有凭证了。”小周说，至于能
否坚持下去的问题则因人而异，有朋友
心血来潮买了一堆材料做头饰，挂到网
上卖了几天，后来东西就放在一边落灰
了，回想起来确实有些可惜。

“热爱可以抵万难”

一个个鲜活有趣的线上小摊，不仅
凝聚着青年们尝试创业的勇气，也是热
爱生活的生动映像。对于他们来说，线
上摆摊带来的不仅仅是一笔收入，还为
打破固有社交圈子，结识更多朋友创
造机遇，探索更为广阔的世界。同时
也能够磨炼技能，探索未曾被注意到
的潜力，甚至闯出属于自己人生的一
片新天地。

顾河如今即将毕业，站在人生的十
字路口，他可以确定的是会一直坚持把
摄影做下去：“作为理工科的学生，每天
都泡在各种实验数据和论文里，摄影就
像是给我的生活又开了一扇窗，我能以
一名摄影师的身份去感受每一处细节的
美好，举起相机时，就把平时的压力都忘
掉了，只专注于镜头中的人。”

蒋卓则在线上摆摊的过程中找到了
自己未来的方向。蒋卓做网络配音已有
5年之久，一开始只把它当作兴趣爱好，
偶尔接几个商业单赚赚外快，为短视频、
电台节目录音。面对麦克风，用自己的
声音深入演绎不同的人物情节，感受细
腻的情感起伏，这样的魅力令蒋卓着
迷。性格内向的她平日里不愿引人注
意，在配音时却闪闪发光。如今，她有
了新的梦想，希望自己能够成为一名全
职配音演员，让自己的作品走向荧幕，
让更多人听到她的声音。被问及下一步
的打算，蒋卓说：“正在攒钱报名参加专
业配音培训，这条路也许会充满挑战，但
我想人生不就是要去拼去尝试嘛，总得
不留遗憾。” 观海新闻/青岛早报记者
姜丹宁 受访者供图

线上售卖的结婚团扇摆件。线上摊主售卖的汉服发饰。

线上摊位的手工荷花很受欢迎。 线上摊主顾河的摄影设备。


