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汽车消费热线 82888000

二手车市场产生库存，收车的价格被压低，对打算出售二手车的车主来说，
需要谨慎出手。那么如果是买二手车，在淡季是不是就能捡便宜？对于这种说
法，孙萌告诉记者，理论上是成立的，毕竟二手车商大都是把车直接买下，然后
出售给购买二手车的用户。如果车辆不能及时出手，车商就无法盈利。车商一
定会选择尽快变现，购买二手车的用户似乎有着更有利的谈判条件。但事情总
有两面性，这时候车辆流通的速度会大大降低，二手车商会选择在淡季清空手
里的库存，或者剩下的都是难以出手的，可选择的二手车会大大减少。还有很
多车况好的车，车主也会选择再等等，所以孙萌也提醒，想买精品车况，除非是

“捡漏”，但这个概率也不高。
另外，车商王明雄也提醒，淡季买车是“捡漏”的好时机，但也要面对相应

的风险。“淡季车商的利润会降低，这时候很多人会动起歪脑筋，以次充好、偷
换零部件、调表，隐瞒车辆事故这些问题，都容易出现。当然在旺季，这些同
样无法避免。”王明雄告诉记者，二手车市场还无法做到完全透明，可能有不
法车商在利用消费者对车辆不了解来做手脚。所以无论淡旺季，找正规车
商，签订有保障的购车合同，做好各种必要的保护才是最重要的，而不是一味
追求低价。

随着汽车消费升级，
不仅买车的人多，换车的
人更多，那么问题就来了，
买车的同时还需要将原有
的二手车出售。我们都知
道，新车市场分淡旺季，在
不同的季节，价格甚至会
相差好几万元，那么，二手
车是否也有淡旺季？不同
季节出手是不是也有价格
差？记者走访了二手车市
场，采访了专业二手车经
纪人，发现二手车淡旺季
的确存在，价格相差还真
的挺大。

卖车犹豫两个月赔了三万多

“同样一辆车，年前卖和年后卖能差多少？说来你都
不信，足足相差三万多。”说这话的是宝马车主王先生。
他有一台宝马 3系，保养得不错，里程也没多少，但想换
辆SUV。2021年12月，他咨询二手车商，对方开出了21
万元的收购价。这和王先生的心理预期差了一万元，双
方没谈拢。等到了第二年2月，王先生的SUV已经提回
家，这辆车在家占车位，他觉得 21 万元的价格也能接
受。可再联系二手车商，对方明确表示，价格要重新谈，
现在最多就能给到 18万元。不到 3个月，价格跌了 3万
元，这让王先生有些接受不了。

二手车价格真能跌得这么狠？经营二手车业务多年
的经纪人孙萌告诉记者，这很正常。“你说的这台车降价
这么多，有很多原因，季节因素就是其中之一。”孙萌提
到，每年二手车有两个明显的淡季，一个是在春节后，另
一个是七八月份的夏季。其中春节后的日子是最淡的时

候。“影响二手车价格的首要因素还是供求，我们都知道年
前很多人买新车，同样的道理年前也是二手车旺销的时
候，等到了年后市场上需求量急剧下降。而七八月份天气
热，市场上选车的顾客也会减少。”孙萌告诉记者，目前市
场上的二手车商大都还是小规模经营，快速流转才会有利
润，如果收回来的车不能快速销售，就意味着占用大笔资
金，不产生收益，就意味着赔钱，所以年后及七八月，二手
车商收车的积极性不高，你的车也就别想卖上好的价格。

当然，除了供需关系，1月份二手车收购价低还有一个
重要原因是“车龄”，“从第一年12月到第二年1月，虽然只
是过了一个月，但车龄就要加一年。”孙萌告诉记者，影响
二手车价格的除了市场还有车辆的车龄和里程。汽车和
人一样，甭管生日是几月，只要跨了年，就要长一岁。4年
车龄和5年车龄的价格自然不一样，车价普遍都要被压低
一些。
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除了季节多种因素影响价格

除了季节性因素，采访过程中，二手车商王明雄告诉
记者，二手车的价格可不仅仅是受淡旺季的影响，“二手
车的价格有点像股票，受各种各样因素的影响。”最常见
的就是新车市场对二手车价格的影响。“二手车市场和新
车市场其实是一种‘孪生关系’，新车卖不动，二手车的交
易量也会下降。”王明雄告诉记者，2022年汽车市场普遍
不景气，人们买车的欲望不高，新车市场受冲击，二手车
更是遭遇了寒冬，包括他自己在内，手里的车都会积压半
年以上，这时候收车价格自然要大幅压低。另外，新能源
车的冲击，也导致了市场上各种燃油车无人问津，造成积
压。还有各种政策影响，“比如去年购置税减半政策，本
来二手车没有购置税是最大的优势之一，但减免购置税
的政策也让这一优势变得不明显。”王明雄告诉记者，这
也造成了二手车遇冷。

当然和这些比起来，各种“黑天鹅”事件更是会对特
定二手车的价格造成巨大影响。例如当年帕萨特碰撞事
件，“当年中保研碰撞试验，帕萨特出现B柱弯曲，当时帕
萨特在二手车市场可是保值率最高，受欢迎程度最好的
车型。很多车商手里都有几台，结果新闻一出，帕萨特
市场上几乎无人问津。”还有一年夏季暴雨后出现了大
量水泡车，让顾客也有了顾忌，市场又经历了好几个月
的低迷期。再比如去年特斯拉的大降价，“一口气降了 4
万多元，有的车商前一天收了二手车，价格比降价后的
新车还高。”王明雄告诉记者，虽然市场上二手特斯拉并
不多，但由此产生的连锁效应，让众多品牌都在降价应
对。“二手车价格的参考标准就是新车的实际售价，现在
几乎所有车型的价格都在降，车商们更是不敢轻易出手
收车，除非价格特别便宜。”

二手车交易
有两大良时

淡季卖车价格可能会吃
亏，可到底什么时候卖车最划
算呢？这个问题两位车商也
给出了自己的答案。首先，在
孙萌看来，年底很多人会买
车，这时候车辆流通快，二手
车商为了更多地成交赚差价，
收车也“爽快”，这个时候卖车
往往能谈到好价格。

其次，王明雄则提到，车
主卖车也可以利用一些特殊
的利好或者事件。例如 2021
年很多大排量进口车因为排
放法规暂停进口，这让很多二
手车价格快速攀升。“我曾经
经手一辆宝马 X7，车主开了
一年多，卖车的时候价格比当
年买新车还高了3万元。”

还有一种情况是很多畅
销车型改款的前夕，也是这款
二手车价格的高点。“和很多
人观念中一款车停产后价格
会下跌不同，很多豪华品牌改
款后的外观，市场往往要有一
个适应的过程，大家会认为现
款车更经典，这个时候二手车
会出现一波上涨的行情。但
如果时间长了，新车慢慢被市
场接受，老款二手车的价格就
会急转直下。”王明雄介绍。
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淡季“捡漏”或可得实惠
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