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收入大涨

比去年旺季都翻番
“好香啊，这是什么味道？”几乎每

一个推开玻璃门的人都会这样问。“给
我们四块羊奶皂，我买过好几次了，这
次推荐朋友来试试。”“我是看直播来
的，推荐几款护肤精油吧。”2月11日，
位于宁阳路银鱼巷内的“LADYZ张小
姐”店内温暖如春，络绎不绝的消费者
进进出出。

“这段时间生意确实不错，尤其是
春节期间，从初一到十五，九点半开门
晚上八点关门，客流一直不断。”手工
冷皂师、芳疗师、80 后店主张晓斐一
边在店内整理着精油产品，一边笑着
告诉记者，“没想到今年春节这么

‘旺’，正月十五过后一直都不错，比年
前疫情的时候好多了，忙的时候常常
没时间吃饭。”记者看到，消费者聚集
在不同区域选购试用，茶饮区的七八
个位置也坐满了，在自然舒适、香气清
新的空间内，度过一个惬意周末。

消费者以 30 岁左右的女性顾客
居多，有的奔着品牌和产品而来，有
的奔着银鱼巷和老街里而来。“市南
区今年办了首届逛街里节，趁着还没
出正月再来逛逛。”“我家就住这附
近，跟朋友约着闲逛成了春节以来的
习惯了。”不少消费者告诉记者。

老街里的复兴，烟火气的迷人，
也给像张晓斐一样的店主带来了甜
头，她透露，近 20 天以来，收入约三
四万元，几乎比去年夏天旺季时翻
了一番。“现在销量最好的手工皂是
一款 120 元的玫瑰手工皂，平均每天

能卖出二三十块，纯植物制作的手工
皂可以直接代替洗面奶用，还有洗澡
洗发的，顾客都会多次回购。物美价
廉的衣物皂一天卖出五六百块。还有
今年春节期间爆火的玫瑰精油、桂花
唇膏等，线上线下一天可以卖到几百
瓶，放在以前可能一天也卖不出几瓶，
所以最近真的是‘开门红’了。”张晓斐
满意地说。

潮流店铺

线上线下互为引流
宁阳路，一条靠近青岛火车站、长

200 多米的背街小巷，在历史上曾是商
贾官宦的居所。老城复兴的画笔将它勾
勒成“上街里·银鱼巷”，走在这里，处处
有网红拍照打卡角，有时尚潮流的彩绘
墙，也有许多入驻品牌提供给游人拍照
的复古桌椅，复活了的老建筑，给老街里
带来生机和流量。

“LADYZ 张小姐”的装修同这条街
上的其他店一样，一个小门头就花了大
心思。“从外面看，这座老房子的门窗设
计和路灯桌椅的装饰，都是‘引流’的一
些巧思。”张晓斐说，整个街区是态度和
审美的竞技场，身在其中能感受到品牌
主理人在竞争和比拼。“对老街里修旧如
旧进行保护，入驻老建筑的经营者也需
要有善于挖掘和发现的眼光，老房子是
自带流量的，它的闪光点需要进一步挖
掘。”张晓斐认为，当前的网红店已不再
是单纯的物美价廉，而是品质、格调和独
一无二。

对张晓斐来说，自己经营了十几年
的冷皂天然品牌，在经过细致打磨生产、
一夜爆红的微商模式、线下店销售平淡、
线上直播线下引流等不同阶段后，再次
迎来2023年春节销售的火热，她说，“这
得益于去年入驻银鱼巷的明智决定，得
益于消费环境的不断利好，更因为品质
特色是根本，才能稳固回头客、吸引新消
费者。”

现场不少消费者向记者讲起了她
们的故事，记者看到，店内不同种类的
精油单价在 30 元至 900 元每瓶，较为大
众化的橙花、生姜精油每瓶 35 元，很多
游客或新消费者第一次来会先买一瓶
尝试，并加微信进群方便后续再购买，
因此也达到了薄利多销。依兰精油 198
元、乳香 245 元甚至檀香 900 元，此类中
高端价位的产品，则多受老顾客青睐，
或是买来送朋友，店员会提供精美包装
和新年礼盒。
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循着浓浓的香甜气味和
独特的精油气息，走进宁阳路
银鱼巷一家颇有调性的手工
皂店，这里人头攒动，大家沉
浸在天然香气中选购、体验。

时尚焕新，打卡地标，潮
流店铺，从去年投入运营到
现在，银鱼巷迅速成长为青
岛崭新的时尚地标。而“80
后”店主张晓斐，对刚刚过去
的春节线下消费复苏体验深
刻，也对未来经营充满信心，

“我的产品主打历史与天然
的态度，正与街区相互唤醒、
相互赋能。”
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对老街里充满信心
一个亲手制作充满天然能量的冬天，

一个香气怡人可尽情品味的冬天，一个人
头攒动带给无数消费者温暖的冬天，是张
晓斐这家店在银鱼巷的第一个冬天，第一
个春节。

因为太忙，这个春节她几乎没有休
息。桌案上厚厚的线圈本密密麻麻写满了
各种精油、纯露的功效，张晓斐说，她对待
利润看得平淡，因此，保证更好的品质、拥
有稳定的用户，一直是她的目标。

在去年，市南区不断推进历史城区修
复，深度挖掘历史文化资源，因地制宜导入
新兴业态，作为原创潮趣新场景进行打造
的银鱼巷进入了张晓斐眼里。“‘市井气’
是一种稀缺资源，银鱼巷最吸引我的正是

‘尽是人间烟火气’的特质。银鱼巷有着
百年历史、百年故事，老建筑与手工制品
搭配，质朴又静谧，手工皂也已经流传了
千年之久，是天然温和的清洁产品。因此
藏在老建筑里的手工皂和百年街里仿佛有
了某种穿越时空的联结。”张晓斐说，“与其
说我们选择了银鱼巷，不如说是银鱼巷选
择了我们。”
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新年新气象
记者：经营线下门店，与线上直播和微

商相比，你更喜欢哪种？
张晓斐：今年看到人流量这么可观，我

非常欣喜，因为其实开店的目的就是为了
让大家走进线下实体店，多去了解一下“芳
香疗法”，我也很喜欢在店里面对面地与大
家分享一些知识。前几天有一个阿姨很开
心地再次来店里，跟我说，用了精油和手工
皂都觉得好用。每当这个时候我就觉得特
别幸福，能把自己知道的知识分享给大家，
帮助大家解决生活中一些小问题小困扰。
新的一年开了一个好头，我会继续在店里
踏踏实实做好。

记者：接下来对市场有没有信心？
张晓斐：我首先对市南区打造的老街

里、银鱼巷是很有信心的，期待百年老街与
时尚新潮的消费业态产生的强烈碰撞，还
能继续为年轻人带来不同于现代商业街区
的独特体验。接下来四五月份后，会迎来
青岛的旅游旺季，尤其是暑期游客众多，对
我们是利好，为此已经打造了一个饮品区，
把植物精油和冷萃茶结合起来，打算主推
各种饮品，希望我们传递的这种健康生活
方式，能得到更多人认可和喜欢。

观海新闻/青岛早报记者 杨健 实习
生 李欣姚 摄影报道
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张晓斐在店里忙碌。

银鱼巷别有特色，成为人们休闲好去处。 观海新闻/青报全媒体记者 于滈 摄


