
一只羽毛球 出创业梦
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轻快优雅又充满力量，劈、吊、抽、挑、点、杀，在旋转与跳跃之间，划出一道道
精彩的弧线，这就是羽毛球运动。羽毛球场馆，是连接羽毛球爱好者和羽毛球运
动的核心场景，羽毛球运动以其低门槛、高交互、高颜值的特性，吸引着越来越多
的受众参与。对于羽毛球发烧友而言，如果要选择创业路径，开一家球馆，成了很
多人梦寐以求的理想生活。

场地大小及片数

据多位羽毛球馆经营者介
绍，一个合理的羽毛球馆面积
不应太大，也不能太小，球场的
片数能在12片比较合理，既可
以承接大型的比赛，经营压力
又不是太大。另外，12片场地
四四方方比较规整，后期操作
空间也会比较大，可以在经营
不佳的情况下，及时引进新的
项目进行填补。众所周知，一
片羽毛球场大小为 110 平方
米，12片共为1320平方米，算
上配套设施前台、更衣室、洗手
间、休息区、装备区，共约1600
平方米。按照目前厂房的租金
来计算，每平方米30元，一个月
的租金为 48000 元，一年下来
就是57.6万元。这就是一个羽
毛球馆的基本运营成本。

地面装修成本

一家优质的羽毛球馆需要
具备以下几个条件：地垄、实木
地板、品牌地胶、专业灯光、室
内空调、墙面不反光等，这几个
要点说起来很容易，但是每一
项都需要资金来支撑。按照场
馆总面积1600平方米计算，其
中12片球场面积为1320平方
米，再刨去公共面积，按照现在
市面上专业的运动地板来建
造，每平方米报价400元，光球
场的地垄加地板就是 52.8 万
元，公共区域按照80元每平方
米计算，则是 22400 元，共计
55.04万元。

球馆地胶成本

目前，市面上主流的地胶
品牌有尤尼克斯、威克多、李宁，
二线的则有天速、英利奥等，主
流品牌平均一块地胶的价格为
3万元，二线品牌则每块1万元，
如果选用主流品牌地胶铺设12
片场地，则需要36万元，这又是
一笔不小的开销。

本版撰稿摄影 观海新闻/
青岛早报记者 钟尚蕾
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把爱好变职业
旧厂房华丽变身

对羽毛球爱好者来说，啥样的场地
算得上是优质羽毛球馆？空间宽敞、空
气流通、冬暖夏凉，以及专业的比赛地胶
和球场灯光……对羽毛球运动爱好者来
说，这样的场地在青岛十分紧缺。几年
前，大部分羽毛球爱好者打球场地多选
择在国信、新兴，但随着羽毛球爱好者增
多，场地空间有限，越来越多的创业者和
羽毛球发烧友，将爱好变成了职业，投资
开设羽毛球馆。

毕业于武汉体育学院的曲海成是一
位资深的羽毛球爱好者，2019 年，家住
崂山附近的他得知株洲路上一家旧厂房
一直废弃，便前去实地考察。当打开厂
房大门第一眼时，曲海成脑海中便浮现
出他理想中羽毛球馆的样子。“厂房面
积 1700 平方米，用来做羽毛球馆最合
适不过。”说干就干，经过一番加工改
造，球馆初见雏形。“羽毛球馆和其他运
动场馆不同，对房高有一定要求，最好
在8—9米最佳，过低或过高都会影响运
动视线。”

升级>>>
串联爱好与运动
球馆体验感升级

近几年，随着羽毛球运动的不断普
及，越来越多的羽毛球爱好者对球馆的
要求不断增高。运动场馆的存在不仅仅
是提供一个能打球的场地，更是串联爱
好与运动的核心。场馆建立初期，原本
爱打球的曲海成在圈内不断摸索，身边
的球友也帮他提供了建设性的改造意
见。

“以前对消费者来说，专业的羽毛球
地板、地胶是检验球馆质量唯一的衡量
标准，而现在不同了，想要留住消费者，
球馆的整体环境才是关键。”经过几个月
的考察汇总，曲海成发现，由于羽毛球特
殊的运动属性，无法像网球、篮球等户外
球类运动一样时刻呼吸室外空气，因此
场馆内的空气流通十分重要。同时，伴
随羽毛球衍生品的迭代升级，运动者在
服装、球拍、球鞋等方面的消费水平也更
加专业。“羽毛球几乎一年四季都是短衣
短裤，因此，球馆里的温度需要保持恒
温，不能冬天很冷，夏天很热，这样会让
羽毛球运动的体验感大打折扣。”曲海成
说。与此同时，他还加强了场馆的灯光
设置，选用防眩光无频闪球灯，给整个场
馆进行了专业化升级。场馆整体内部设
施改造，曲海成投入将近 200 万元。虽
然投资不低，但有了这些硬件设施，球馆
的品质也有了明显提升。

当然，以上这些内部改造还不够，为
了使球馆常年保证恒温，只有空调、暖气
远远无法保证温度达标，毕竟厂房面积太
大。因此，曲海成又拿出10多万元，将厂
房外部进行了墙板加厚，“冬天不漏风，夏
天晒不透，这样的场馆打起球来才带劲。”

曲海成对改造后的场馆非常满意。

经营>>>
日常工作琐碎
球馆维护周期长

与曲海成类似，在银行工作的张惠，
下班之后喜欢去打球，以球会友，一来二
去，认识的人越来越多，有教练、球友，也
有各行各业的团体球友。张惠是一个不
落后于时代的人，事业稳定，有点积蓄，
2014年，她开始琢磨自己应该在空余时
间做点啥。想来想去，她觉得，自己可以
投资一家羽毛球馆，不但有点收入，还能
免费打球，真正把事业和爱好相结合。

通过不断打听，她成功找到了一个
朋友的建材仓库，位置也很不错，于是张
惠花钱改造成拥有 10 片场地的羽毛球
场馆，并一口气签下五年租约。球馆开
张后，不仅提供人性化服务，还负责给球
友们拉线，销售球袜、球衣等羽毛球运动
品。“我负责进货，平日指导一下运营和
日常管理，别小看这个球馆，一个人还真
忙不过来，需要有个靠得住的朋友一起
帮忙才能运营好。”张惠毕竟还要上班，
一般来说，场地预约时间多集中在晚上
下班点和节假日，每天接电话就是一个
大工程。“有时候一天要接上百个电话预
订场地，还要排出场地使用表，一旦错记
或漏记，很容易耽误事。”张惠告诉记者，
除了这些琐碎的工作，对于一家球馆来
说，最大的消耗还是地板和地胶，一旦地
胶破损、起翘，可能在运动过程中带来
隐患。“基本上每年都会给地板地胶进

行维护，这也占据了很大一部分开销，
但该工作也是经营球馆必须做到位
的。”张惠向记者坦言，开一家羽毛球馆
大约要花费 150—200 万元，考虑到每
年的维护费以及体育行业特殊的周期
性，想要回本则需要长久的坚持。“一
般打一小时球在 30 元左右，节假日或
晚上时间在 45—60 元之间，一天下来
能有 3000 元左右的进账，再扣掉每天
的电费和每年的维护费，如有疫情发
生球馆还面临歇业。”所以想要回本，
需要经营者长久的坚持，以及对这个
行业深入的观察与热爱，才能运营好
一家羽毛球馆。

专业的球馆给羽毛球爱好者提供优质的运动场地。

创业故事

除了租金，经营球馆还需要支付装修和定期维护等费用。


