
农业科技“青岛军团”再扩容
我市3家企业新入选农业农村部企业重点实验室名单

本报1月8日讯 日前，农业农村
部公布了在全国范围内新遴选确定
的 164 家企业重点实验室名单，由青
岛市农业农村局申报的 3 家企业入
选，分别是农业农村部作物生物育种
与新品种培育重点实验室（青岛清原
作物科学集团股份有限公司）；农业
农村部生物刺激素与功能肥料重点
实验室（青岛海大生物集团股份有限
公司），农业农村部智能畜禽养殖设
施装备重点实验室（青岛大牧人机械
股份有限公司）。据介绍，目前，青岛
市已建有农业农村部重点实验室（试
验站、观测站）25 家，其中，农业农村
部企业重点实验室 8 家，总量在副省
级城市中领先。

本次入选的3家企业，具备领先的
创新能力和完善的科研条件，拥有高
水平研发团队和先进的实验设施。青
岛清原作物科学集团股份有限公司高
点打造“创制新化合物-开发新基因-
培育新种质”的“良药+良种”产业、技
术闭环，创制并登记新一代灭生性除
草剂氟草啶，可防除对草甘膦产生抗
性的杂草，同时开发出配套耐氟草啶
的粮食作物新种质。青岛海大生物集
团股份有限公司向海问“药”，破解化
学肥料产业困局，打造绿色农业新引
擎，致力于破解“肥料过量投入-土壤
退化加剧-品质效益低下”的产业困
局，将海藻、鱼蛋白、虾蟹壳等海洋资
源转化为生物刺激素与功能特种肥

料。青岛大牧人机械股份有限公司以
“智能装备+数字控制”赋能现代养殖，
定义产业链条新标杆，致力于实现养
殖设施装备的自主可控，开展动物福
利化养殖工艺模式研究、多元信息感
知与数字化管控技术研究，自主创制
智能环境控制器、精准饲喂设备等成
套互联装备，打破国外在智能管控系
统等领域的垄断。

目前，全市农业领域建有全国重点
实验室 3 个、农业农村部重点实验室

（试验站、观测站）25个、省级重点实验
室11个、市级重点实验室50个，建有院
士工作站14个、科技小院36个。

（青岛晚报/观海新闻/掌上青岛
记者 高静文 通讯员 魏石川 冯志）

■ 眷恋乡土
辞职回乡创业

韩琪 1985 年出生于徐村，大学毕
业后曾任职于青岛某学院，拥有一份稳
定的工作。然而，故乡始终是他心底最
深的牵挂。2021年，看到家乡在乡村振
兴浪潮中焕发新颜，村容村貌焕然一
新，他内心那份对田园的热忱与反哺家
乡的渴望被点燃。“既想乘着直播东风，
让徐村好物走出田间地头，更想扎根这
片热土，以青春之力反哺桑梓。”

彼时直播电商正蓬勃发展，韩琪辞
去工作，誓要为乡村振兴注入年轻动
能。他秉持“以农村为基础、以农民为
中心，回归本真、分享自然美味”的理
念，创立了“悦海缘”农产品品牌，开启
了充满挑战与希望的返乡创业之路。

■ 步履维艰
淬炼硬核品质

创业维艰，起步总是伴随着难以想
象的困难。没有专业团队，韩琪就拉上
母亲，在自家院子搭起简易直播间，镜
头直接对准院里晾晒的瓜果、对准柴火
灶上翻炒得噼啪作响的花生。他用最
质朴的乡音，讲述着每一粒花生背后的
阳光雨露和农人汗水。

然而，现实很快给了这位满腔热忱
的青年一盆冷水。由于对电商运营规
则缺乏了解，产品没有正规生产资质，
包装标签也不规范，刚接了几笔订单，
就遭遇职业打假人索赔。货真价实的

农产品，甚至好心多给的分量，都成了
被攻击的“漏洞”。委屈、迷茫、手足无
措，是他当时最真实的写照。物流更是
难题，早期订单零散，为了几单货，他常
常要独自开车几十公里送到镇上的快
递点。风雨中的奔波，深夜里的反思，
韩琪明白，仅凭热情走不远。他沉下心
来，自学短视频剪辑、研究直播话术与
运营技巧，咨询政策、办理手续，拿下了
食品生产许可证。他反复调试炒制设
备，在保留传统柴火“童年烟火味”的同
时，摸索出了一套标准化的生产流程，
实现了品质的稳定。

韩琪还创新打造了“车间直播”模
式，将炒制车间实时呈现在消费者面
前，让每一道工序都阳光透明。这份真
诚与硬核品质，迅速赢得了市场的信
任。一场优化后的直播，直接带动线上
订单量猛增 3 倍。“这就是小时候老家
花生的味道！”无数网友的留言，成了对
他最大的肯定，也坚定了他做好品牌、
做强产业的信念。

■ 扎根深耕
从“新农人”到“兴农人”

随着“悦海缘”花生在抖音等平台
逐渐打开销路，2023 年，韩琪牵头搭建
了“我是农民·我为自己代言”直播孵化
基地，给乡亲们分享心得。这一年，他
因突出的带富实绩被评为“最美王台
人”。然而，韩琪心中始终萦绕着一些
更深层次的困惑：在电商大背景下，如
何更加系统运用新媒体思维赋予品牌
持久的生命力？如何将徐村更多的特

色农产品开发出来？如何与乡亲们建
立更紧密、更可持续的利益联结机制？
这些问题，在2025年找到了答案。

韩琪参加了青岛市农业农村局组
织的高素质农民培育。系统化的培
育，对他而言，是一次思维的“升维”革
命。在培训中，他学习掌握了短视频
拍摄与剪辑技巧，亲手触摸数字时代
的“新农具”，在市农业农村局的组织
下，和其他学员远赴电商高地杭州，沉
浸式感受数字电商的发展活力，学习
前沿运营思维与实战攻坚能力，他还
被评为优秀学员。

通过与行业标杆面对面交流，韩琪
吸收乡村产业带动集体经济、直播带货
突围的成功经验，对创业布局展开全方
位升级，走出了三条核心发展路径：深
耕品牌建设与传播。他将品牌打造置
于发展核心，对“悦海缘”柴火花生的包
装进行全新优化升级，结合产品特色与
乡土文化设计更具辨识度的包装样式，
同时发力多平台宣传矩阵，在小红书、
视频号等新媒体渠道布局内容营销，通
过农产品故事分享、直播带货等形式，
全方位提升品牌知名度与美誉度。

同时，韩琪结合培训所学与市场趋
势，推出政企村合作模式，依托当地农
产品的自然特点开展深加工建厂，打造
特色加工产品并推动其溢价进入城市
市场，进一步提升农产品附加值。以助
农惠农为核心，计划在街道牵头引领
下，在社区设立直播间，在村庄设立集
农产品销售与惠农商品供应于一体的
服务点，一方面帮助农民直播销售农产
品，让农产品更贴近产地与消费端，另

一方面化身“农村管家”，通过集中采购
为农户提供优质低价的农资产品、生活
用品及小家电等，切实降低农民的生产
生活成本。目前政企村合作项目正在
策划筹备阶段。此外，他还将 CMA 检
测报告在直播间实时公示，以专业认证
持续筑牢产品品质信任度。

■ 硕果盈枝
乡土风味飘四方

这一系列举措成效显著，如今，徐
村柴火花生已稳居抖音同类产品销量
榜首，“悦海缘”品牌不仅畅销全国，更
收获了海外订单。2025 年徐村特色农
产品年销售额一举突破 300万元，直接
带动 5 名村民增收，人均年增收超 2 万
元。70 岁的邹大娘在厂里负责挑拣花
生，她喜笑颜开：“活了大半辈子没拿过
工资，现在守着家门口一年能增收两三
万元。”韩琪的母亲则以“徐村李婆婆”
的形象坐镇直播间，用地道乡音圈粉无
数，月增收超 5000 元。韩琪还特意为
老年村民简化流程、制作图文手册，让
他们干活更得心应手。

从一个人、一口锅、一部手机起步，
到如今带动一个产业、激活一个村庄，
韩琪已成为西海岸新区“电商助农+产
业振兴+惠农服务”的生动样板。他用
实际行动证明，新时代的高素质农民，
不仅有扎根土地的深情，更有驾驭市场
的能力与携手共富的担当，正为广袤乡
村注入澎湃的青春动能。
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用青春之力反哺故土 在实干中锤炼“新农技”

韩琪：柴火花生“炒”热乡土味

乡村振兴齐鲁样板乡村振兴齐鲁样板
————村村有好戏村村有好戏4

在青岛西海岸
新区王台街道徐村，
一位“85 后”青年用
一口柴火锅、一部手
机，炒出了全网畅销
的柴火花生，也“炒”
热了家乡的产业，带
动乡邻共同走上致
富路。他就是韩琪
——从高校职工转
型的返乡入乡创业
标杆，2025年青岛市
高素质农民培育优
秀学员，一个用电商
与产业融合赋能乡
村振兴的新农人。

青岛清原作物科学集团股份有限
公司科研人员在观测作物生长情况。

市农业农村局供图

韩琪正在直播韩琪正在直播。。 韩琪打造了韩琪打造了““车间直播车间直播””模式模式。。

青岛高素质农民
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