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夏日里的“馄饨+”经济学
一位社区餐饮人的经营智慧
利群为小微商户提供具备稳定供应链和优惠政策的采购平台

小 贴 士

利群等你来采购

“您这有冰镇饮料吗？”入夏以来，这句话成了市
南馄饨店老板张先生经常听到的一句话。这家经营
了七年的社区老店，凭借皮薄馅大的手工馄饨和祖
传的骨汤底料，一直是街坊邻居的心头好。但细心
的老板发现，随着气温攀升，很多客人吃完馄饨后都
会问一句卖不卖冷饮。张先生敏锐意识到，一碗热
汤馄饨和一瓶冰镇饮料的“冷热配”，或许正是夏日
提升顾客体验的关键。

“馄饨+饮料”的经营算术题

开拓饮料业务看似简单，实则暗藏门道。张
先生算了一笔账：既要保证饮料品种丰富，又要
控制库存成本，既要考虑年轻人口味，也要照顾
老顾客习惯。试过三四种进货渠道，最后选定利
群采购平台，看中的就是他们次日达的效率和组
合优惠。

“利群的券包优惠确实帮了大忙，”张先生指着
手机上的订单说，“特别是他们的折上折活动，让我
们能用更低的成本备齐各类饮品。”通过关注“利群
采购平台”官方微信公众号（cgliqun），或下载利群采
购平台App，商户可以享受一站式采购服务，货物直
达店铺，既省时又省力。

在店铺冰柜里，经典可乐雪碧满足大众需求，无
糖茶饮照顾健康人群，本地啤酒则瞄准晚餐时段的
消费场景。“现在平均每三位客人就有一位会点饮
料，毛利增加了 10%。”张先生笑着说，“这都要感谢
利群采购平台的全方位支持。”

社区餐饮的“温度经济学”

张先生的馄饨店体现了社区餐饮的转型升级之
道。现代消费者要的不只是一碗馄饨，而是一个完整的
用餐体验。夏季增加冷饮这样的“温度调节”服务，实际
上是在做消费场景的延伸。而像利群这样能够提供具
备稳定供应链和优惠政策的采购平台，正是小微商户转
型升级的重要帮手。

傍晚时分，刚下班的李女士带着女儿走进馄饨店，
点了一份鲜虾馄饨，配上一瓶冰镇酸梅汤。“大热天喝点
冰的特别舒服。”李女士说，“现在来吃馄饨不用再去别
处买饮料了。”店铺墙上，新添的“本店供应各类冷饮”手
写海报格外醒目。张先生表示，他正在和利群采购平台
洽谈长期合作，计划推出“馄饨+饮料”的夏日特惠套
餐。“做生意要像调汤底，既要有老味道，也要不断加新
料。有了可靠的采购伙伴，我们才能更专注于提升顾客
体验。”

在这个火热的夏日，得益于利群采购平台，张先生
的小店不仅为顾客提供了更加贴心周到的服务，也让
他在店铺经营过程中切实感受到了便利与实惠。展
望未来，张先生满怀期待地希望能与利群采购平台继
续合作，将这份清凉与美好一直延续下去，为顾客带
来更多惊喜。张先生用最朴实的经营智慧证明：即便
是最传统的生意，只要用心感知消费者需求，借助“利
群采购平台”这样的专业平台支持，总能找到新的生
长空间。或许，这正是中国千万小微商户在数字化时
代韧性生长的生动写照。

商户可关注“利群采购平台”官
方微信公众号（cgliqun），或者下载
利群采购平台App，便能一键开启便
捷采购之旅。下单后，货物将直接配
送至店铺，高效且优质，毫无后顾之
忧。全面升级的利群采购平台，伴你
在商业之路上稳步前行，为你的采购
需求保驾护航。让经营更轻松，生意
更红火。


