
本报4月8日讯 日前，一场电商情
景模拟在即墨区直播电商赋能乡村振兴
培训班上展开，通过与专业讲师对话交
流，当地一位专业合作社负责人逐渐掌
握了农产品直播电商运营技巧，为她后
续直播带货打下基础。

“毛毛老师，我经营黄瓜大棚已经十
年了，听说隔壁村在网上销售黄瓜卖得很
好，我很心动，该怎么做才能获得流量？”

“要设置好账号，先用‘地名+品类+人设’
来设置，比如‘即墨大棚黄瓜哥’，其次突
出核心卖点，如新鲜现摘、现发直送等。
我再给大家讲一下‘三农短视频+直播从0
到1全流程’操作……”

聚焦开拓即墨农产品网络品牌，推动
农业从传统模式向数字化、品牌化、市场
化转型升级，即墨区坚持不懈做出多种尝
试，而本次的培训班就是其中之一。据
悉，直播电商赋能乡村振兴培训班由即墨
区商务局与即墨区农业农村局联合举办，
邀请业界知名讲师现场授课，指导学员深
入学习“短视频+直播带货”模式，通过实
战分享、现场问答、情景模拟等创新形式
与学员交流，致力于培育高质量实操型农
产品电商人才。

刘永龙是即墨区一位知名的“网红”
村书记。走进他的直播间，上百种品类的
农产品应有尽有。“刚开始直播像是在赶

鸭子上架，发货问题、投诉举报等让我们
应接不暇，幸好现在慢慢走上了正轨。”
2023年4月，在即墨区推动农村电商发展
的风口下，他带领村里一班人从零开始学
习短视频拍摄、直播话术、电商运营技巧，
搭建账号。如今，直播间粉丝人数从个位
数上涨到四位数，单场直播销售额也突破
了五位数，带领村集体打开销售渠道，提
升产品竞争力。

即墨区以直播电商为抓手，大力培育
“新农人”，积极解锁乡村振兴“流量密
码”，深化“直播+产业”融合，为乡村发展
注入新动能。目前，即墨区现有农民专业
合作社2100余家，自2024年以来，举办培

训与对接活动十余场，去年即墨农产品累
计网络零售额达 6.27 亿元，同比增长
14.4%，让田间地头的“土特产”成为撬动
市场的“金钥匙”。

（青岛晚报/观海新闻/掌上青岛首席
记者 张译心 通讯员 孙静秋 江津）
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当科技与乡土碰撞，当传统与创新交融

乡村振兴“萌力量”：异宠经济跑出加速度
说起宠物，当下的年轻人会有聊不

完的话题，从猫狗到小鸟、仓鼠，各式各
样的萌物以独特的魅力促进宠物经济迅
速升温。在青岛，一场以“萌宠”为引擎
的乡村振兴新实践正在悄然展开。从爬
行类宠物的规模化繁育到冻干宠物食品
产业园的崛起，从“撸猪经济”的跨界突
围到宠物饲料产业的标准化升级，青岛
正以多元创新的姿态，将宠物经济打造
为乡村振兴的新增长极。2024年，青岛
市宠物食品产业产值突破50亿元，出口
额达20亿元，带动超万人就业。这股充
满活力的“萌力量”，不仅改写了传统养
殖业的格局，更在产业融合中催生出令
人瞩目的发展加速度。

从“冷门”到“顶流”
探寻爬宠产业密码

要说当下前景最广阔的宠物，莫
过于各种爬宠，宠物蛇、蜥蜴、守宫，在
玩家眼里它们是忍不住“买买买”的小
可爱。爬宠饲养环境、方式不难，但要
喂食专属食物，在即墨，有这么一家企
业，把小白鼠、蟋蟀、黄粉虫等看似“冷
门”的爬宠饲料，打造成年出口额超
1300万美元的“黄金产业”，它就是青岛
大任富城畜牧有限公司（以下简称“大
任富城”）。

走进大任富城的层架式饲养车间，
明亮整洁的层架，几乎没有异味的无尘
环境，颠覆了人们对传统养殖的刻板印
象。“我们对研发很看重，每年要投入销
售额的10%在研发上。”负责人任守海深
知，企业的核心竞争力在于技术。为此，
企业与青岛农业大学、山东省农科院合
作白鼠高产能养殖技术，使单胎产量达
到18至20只，远超行业平均水平。

进入包装室，这里更是配备了流水
线自动化设备，称重和包装的机器上，
一个个冷冻白鼠作为饲料，被依次包装
好，再由工作人员分装。“我们创新性开
发了冻干、罐头、肉肠等多种宠物食品，
解决了爬宠饲喂中的痛点。”任守海说，
例如针对女性消费者害怕成型白鼠的
问题，他研制出保留原味的“白鼠肉
肠”，既方便投喂，又满足了宠物的营养
需求。作为中国最大的爬行类宠物繁
育与食品供应商，大任富城预计 2025
年小白鼠供应量 2300 万只、大白鼠供
应量 150 万只，在全球异宠市场树起

“青岛旗帜”。

创新产业模式
共筑致富桥梁

“从创业以来，我感到最自豪和开心
的就是带动了附近村民增收致富。”任守
海表示，2010年起，通过“公司+合作社+
农户”的模式，公司带动了即墨、平度、莱
西等地100多户农民共同致富。公司为
养殖户提供技术、饲料和种源，并统一回
收产品，每户年均收入超过30万元。村
里的很多村民都加入了白鼠养殖行列，
有的家庭因此买上了两套房子。

随着国内宠物市场的爆发，任守海
将目光转向内需。2023年，他注意到国
内爬宠门店数量激增，便迅速布局，使内
销额从之前的五六百万元增长至近
2000万元。他分析，政策放开和年轻一
代的个性化需求是主要驱动力，“95后、
00后更追求与众不同，他们愿意为一条
蛇或一只蜥蜴买单。”目前，任守海除了
盯紧国内市场，还在日本和马来西亚设
立分公司，通过全球化布局进一步拓展
宠物事业发展。

从饲料到“异宠生态圈”
多元“萌势力”迸发

不仅如此，大任富城通过自建爬宠繁
育基地，形成“活体饲料—宠物繁育—出

口贸易”的多元化链条，2012年公司与青
岛农业大学达成战略合作，成立了青岛大
任爬行类动物繁育科技研究所，重点进行
球蟒、玉米蛇、猪鼻蛇、蜥蜴、守宫、苏卡达
和红腿陆龟等爬行类宠物的驯养与繁育，
其中球蟒和玩具蛇的繁育技术和能力国
内领先，目前也是国内最知名的另类宠物
繁育商和有资质的爬行宠物出口商。

如果说大任富城是工业级的“萌宠
引擎”，以标准化生产链驱动乡村振兴，
那么西海岸新区毛家山村的郭鑫，则以

“撸猪小院”书写着另一种可能——将童
年记忆转化为乡村振兴的“萌力单元”。

27岁的郭鑫在西海岸经营着一家特
色的“撸猪小院”。这座占地300平方米
的农家院里，有12头小香猪可以与游客
亲密互动，日均接待量超百人，年营收突
破50万元。这个将童年梦想照进现实的
创业故事，成为乡村振兴的鲜活注脚。

郭鑫的创业初心源于哈尔滨老宅里
的粉色家猪。“它会跟着我晒太阳，允许
我抚摸。”2020年，在青岛经营美甲店的
她尝试饲养香猪，意外发现顾客对萌宠
小猪的喜爱远超预期。凭借敏锐的商业
嗅觉，她将美甲店升级为室内撸猪馆，开
启“跨界创业”。

为消除村民对养猪的抵触，郭鑫投
资 15 万元改造院落：铺设防臭地砖、安
装新风系统、分区设置活动区与休息

区。通过“线上学习+线下拜师”，她掌
握了疾病防治、饲料配比等专业技术，甚
至能独立完成接生和疫苗接种。目前香
猪存活率达 100%，体型控制在 20—30
公斤，既保持萌态又符合动物福利标
准。在村委支持下，小院与周边民宿、采
摘园形成产业联动，带动村集体增收12
万元。这个将爱好转化为产业的“新农
人”，用青春活力诠释了当传统养殖业邂
逅现代消费，乡村振兴就能绽放新可能。

“青岛方案”新赛道
宠物饲料产业升级

当下，我国宠物经济崛起，作为核心
的宠物饲料市场潜力巨大，2024年中国宠
物食品市场规模已近2000亿元。在此背
景下，青岛宠物饲料行业发展势头良好。

2024年，我市注册宠物食品加工企
业约200余家，行业产值约50亿元，同比
增 25%，居全省前列。其中近 30家企业
获生产许可证，产量 15.2吨，产值 5.2亿
元。产品多样，大部分企业以出口为主，
创汇20亿元。行业提供超万个岗位，超
半数岗位月薪6000-15000元。康大、欧
乐等规模化企业，有 4 家年收入超亿
元。西海岸新区是宠物零食主集聚区，
有企业 100 余家，2024 年产值 25 亿元，
出口值占80%。平度经济开发区聚集40
多家相关企业，形成完整产业链。

在行业管理上，青岛多措并举。强
化法规培训，对企业开展法规培训，增强
质量责任意识，面向经营者和消费者宣
传，提升行业自律。同时提升监管人员
业务能力，针对投诉问题引导规范经
营。建立网格监管，针对企业问题加强
指导，督促建章立制。未来，我市将抓机
遇，培育龙头企业，加强研发，打造特色
产业。同时推进部门协作，规范经营、常
态执法，保障市场稳定，推动宠物饲料行
业高质量发展，走出独具特色的产业升
级“青岛方案”。

当小香猪在田园嬉戏，冻干粮在智
能车间封装，爬宠饲料通过跨境电商走
向世界，青岛的乡村振兴故事因“萌力
量”而格外生动。这里有科技与乡土的
碰撞，有传统与创新的交融，更有一群

“新农人”用热爱与智慧，将“宠物经济”
的毛细血管深入乡村肌理，为乡村振兴
织就别样画卷。

青岛晚报/观海新闻/掌上青岛记者
高静文 摄影报道

任守海查看球蟒等爬宠养殖情况。

土特产上线“新农人”带货引流
直播电商培训为农业转型按下“快进键”

乡村振兴齐鲁样板乡村振兴齐鲁样板
————村村有好戏村村有好戏
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