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美丽邂逅
茶文化里的时尚气息

福建安溪，盛产“铁观音”。为了向全
国推广，本世纪初，安溪当地开始举行活
动，向全国推荐铁观音。2004年，跟随“铁
观音神州行”的脚步，周龙峰从福建安溪
老家来到青岛经营茶叶。

“青岛人懂生活，会生活，茶是一种消
费品，一定能在这里打开市场。”周龙峰回
忆，他刚到青岛不久就发现，青岛人喜欢
喝啤酒，能分出一、二、四厂。周龙峰相
信，假以时日，青岛人也会对茶叶形成独
特的品鉴能力。

时间很快证明，周龙峰的判断没有
错。几年过去，周龙峰的很多老客户不再
只让他泡红茶、绿茶，而是要尝一尝“安溪
铁观音”“普洱生茶”。“青岛是一个有港
口的城市，这里的人很时髦。”周龙峰称，
青岛这种独特的时尚气息，让这里的人
们愿意尝试新鲜事物，除了当地产的崂
山茶，茉莉花茶、铁观音、普洱茶、白茶、陈
皮……都在一段时间内快速风靡。

为茶行业
提供“标准化”服务

周龙峰在青岛经营了近20年茶叶，他
清楚地记得，以前无论是在沧口还是在李
村大集周边，很多茶行都是里面几个货

柜，外面搭个窝棚。现如今，越来越多的
茶行，变成朋友聚会、商务洽谈的场所，也
是在线下体验文化的地方。“茶，本来就有
文化属性。”周龙峰的公司从 2010年开始
加盟经营大益普洱茶，逐渐在天都锦茶文
化城周边小有名气。他销售的普洱茶，在
李沧区举办的斗茶大赛中荣获过“普洱熟
茶茶王”称号。

在周龙峰的印象中，2008 年开始，越
来越多的青岛人开始熟悉并认可普洱
茶。在他看来，一个行业要想获得长远、健
康的发展，必然要走向标准化，普洱茶的经
营也一样。十多年来，周龙峰的公司为大
益普洱茶的加盟店提供供货、装修、经营的
标准化服务。在青岛，超过 2/3的大益普
洱茶加盟店是由周龙峰的公司服务。

指日可待
面临“转型升级”重任

在周龙峰看来，天都锦茶文化城乃
至李沧区茶行业的兴盛，正好契合了青
岛经济社会发展的脚步。“青岛的常住
人口已经超过 1000 万，人口还在不断
增长。茶叶是
消费品，这一块
市场足够大。”
周龙峰认为，和
青岛其他区域
相比，李沧区的
人口结构明显
更加年轻，随着

年轻人在行业站稳脚跟，薪资收入会增
长，消费能力也会越来越强。除此之外，
李沧区的茶叶市场，几乎都分布在高速
口、地铁口附近，区位和交通优势相当明
显。让周龙峰更加有信心的是，青岛是一
座传统的工业城市，有多条产业链，有依
附于工业文明之上的商业文化，对于茶行
业有足够的承载力。

对于李沧茶行业的未来，周龙峰也有
着自己的看法，随着以网点为代表的销售
渠道多元化，“产地—批发市场—顾客”的
销售模式会改变，越来越多的直营对批发
形成了挑战。因此，批发市场面临着“转
型升级”的重任，以前习惯“散茶”的消费
者，会形成对品牌的忠诚度，带有文化体
验式的线下消费如何才能留住消费者的
心，也考验着商家。“我们致力于的标准
化，就是为了解决这些问题。”周龙峰表
示。
观海新闻/青岛晚报 首席记者 刘卓毅
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今年6月下旬，李沧区第十三届茶文化节落下帷幕。
提到李沧区的茶行业和茶文化，很多人会想起李沧区的七

大茶叶专业市场。的确，这里汇聚了国内所有茶产区的各种名
茶，各类茶叶经销商5000多家，年销售各类茶叶5000余吨，销售
额超过 20亿元，销售量占全市 2/3以上。在李沧，茶，已经成了

“茶业”，而不仅仅是“茶叶”。

泡茶，让茶叶的芳香与水的清秀自然交融；饮茶，是眼、耳、
唇、舌、鼻都能品鉴到的优雅。很多人或许有过疑问，李沧并不
产茶，却为何会成为茶业重镇？

近日，记者采访了李沧区兴邦茶城、天福祥茶叶批发市场、
天都锦茶文化城的商户，听他们讲述了这30多年间，李沧和茶的
故事：李沧成就了茶，茶也成就了李沧。

见证打拼
父母从福建来青创业

天福祥茶叶批发市场位于九
水东路延川路路口，这里分布着
90多家茶叶店，各种茶叶应有尽
有。

冯玉冰家经营的冯氏长乐茶
庄，就位于市场内。“哥，俺家最早
就是做茉莉花茶的，一会给你
装。”坐在茶室里，90后的冯玉冰
已是一口标准的青岛话。但在大
堂中，冯玉冰的爸妈，却用福建方
言在交流。“我的爸妈是福建人，
我是生在青岛的‘茶二代’。”冯玉
冰向记者讲述了一家人在青岛扎根的故
事。

冯玉冰父母早年间在福建的国营茶场
工作。1988年，夫妻俩来到青岛跑业务，见
证了青岛人对茶，特别是对茉莉花茶的喜
爱。夫妻俩发现商机后，在古镇路开起了
第一家茶叶店。

冯玉冰的手机至今保留着一张
近 30 年前拍摄的照片：年幼的他趴
在玻璃柜台上，身边是一台秤。父
母远离家乡在青岛打拼，冯玉冰的幼
儿园、小学、中学时光，都是在青岛度

过。他亲眼见证了
创业不是一件简单
的事情。为了扩大
销量，夫妻俩开始赶
集。两人骑着自行
车，驮着茶叶去惜福
镇、夏庄、上马、城阳
大集售卖，经常是早
出晚归。

自创品牌

“茶二代”用心接班

“那时候的人喝茶，没那么多讲究。”冯
玉冰回忆，当时青岛人的喝茶习惯是，找一
个大玻璃杯或者茶缸泡着。但随着经济社
会的发展，2000年之后，讲究冲泡技艺的功
夫茶在青岛慢慢流行起来。

“那个时候，‘铁观音’开始流行起来。”
冯玉冰回忆，2005 年，他刚满 15 岁就跟着
父 亲 一 起 回 到 福 建 ，去 安 溪 做 铁 观 音
茶。那个年代，茶叶都是纯手工制作的，
没有现代化机器，更没有农药，冯玉冰在
茶山上看着长辈们亲手采茶、制茶，自己
身上会被虫子叮咬出一个个的小疙瘩。
从那时候起，冯玉冰就知道了在清香优
雅的背后，是一份艰辛，也知道了，茶，要
用心做。

2008 年，冯玉冰高中毕业后到新加坡
留学。当时，电影《叶问》正在华语影视圈
热映，电影中，武术泰斗叶问被尊称为“叶

师傅”。“师傅这个词，是对掌握专业技
艺人的尊称。”冯玉冰称，回国后，他以

“冯师傅”为名，创办了一家经营茶叶
的公司。

“我的父母，一直把这个称呼当成
顾客对茶叶品质的认可，觉得这是口
碑。而且，‘师傅’听起来特别的亲
切。”冯玉冰称，他也更加坚定了要在
李沧区继续经营的决心。

扎根李沧
他要传承家族茶缘

提到香水，很多人都知道法国有
专业的调香师。其实在中国的茶叶行
业，也有擅长和茶香打交道的评茶
师。“茶，是一种文化，必须有更深层次
的东西。”冯玉冰 24 岁时报名参加了
茶艺师和评茶师的考试，顺利地拿到
了证书。

创办企业、考证、创办网店……留学时
学习市场营销的冯玉冰，开始广泛涉足和
茶叶有关的各领域。功夫不负有心人，青
岛市和李沧区的各级各部门看到了冯玉冰
的努力：2012 年，冯玉冰被授予“青岛市创
业带头人称号”；2012年、2013年，冯玉冰的
公司连续两届被评为“李沧区十大诚信茶
商”，2020年荣获“青岛市十佳茶庄”。冯玉
冰经营的茶叶多次参加青岛市名优茶评比
活动、李沧区茶文化节斗茶大赛，荣获各类
奖项。

2021年，冯玉冰前后共投资80多万元，
在崂山区建起了六百多平方米的生产车
间，并注册了自己的茶品牌。目前，冯玉冰
的公司已经成为集茶叶加工、销售、茶室、
茶艺培训、茶包装、茶具于一体的全方位
茶业品牌。“我的父母在李沧创业，在李沧
发展，我是在李沧长大的，李沧，就是我的
家。”冯玉冰称，这些年来，他一直在做一
件事：传承。他要把父母的创业精神传承
下去，要把家族对茶叶、对李沧的感情传
承下去。
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携手创业
夫妻俩连吃8天饺子

2006年，福建小伙李建忠从老家来到
青岛。

李建忠的家乡靠近武夷山，有着饮茶
的传统。受长辈影响，李建忠从小就喜欢
茶，成年之后，他萌生了投身于茶行业的
想法。

“秋冬季，北方天气寒冷，风大，这个
时候来上一杯温润的岩茶，感觉会非常
好。”李建忠决心在北方地区试一试。他
考察了多个城市，最终选择在李沧区发
展。

“青岛靠海，气候非常好，夏天不会很
热，冬天不是太冷。”李建忠回忆，除了气
候，青岛还有很多优势：李村是一处传统
商圈，很多人在这里做生意，有饮茶洽谈
的传统；青岛人注重礼节，逢年过节，经常
互相赠送茶叶；而相比背景，李村周边门
头房的店租是可以接受的。

2008 年，李建忠的茶叶店开起来了。
但是，创业从来就不是一件简单的事情。
装修、进货、跑渠道……李建忠兜里没剩
多少钱了。“为了省钱，我们夫妻俩连续吃

了 8天饺子。”李建忠回忆，当时李村河底
大集上的一碗饺子，就是夫妻俩一天的口
粮。

融入青岛
他深感“人生如茶”

虽然“创业艰难百战多”，但李建忠没
有放弃自己的梦想，他从小跟随师傅上山
采茶，逢茶季，甚至要在茶园待上一整天，

从最开始的打打下手，到偶尔参与晒青、
杀青等制茶工序，到最后自己制茶，李建
忠一路走来，深切地感觉到“人生如茶”的
道理。

经过一番打拼，李建忠迎来了厚积薄
发。“青岛人非常热情，而且很直爽，很朴
实。”李建忠感叹，在李沧区做生意的15年
间，他交到了很多朋友，遇到了很多贵人；
除此之外，李建忠深刻感受到，忠、孝等优
秀传统文化，在青岛一直传承；更重要的

是，李沧区有多个专业的茶叶批发市场，
和茶有关的包装、茶具、运输贮藏已经形
成了产业链，更有着丰富的茶文化氛围。

“李村周边，好多外地人在这里做生
意，我们在这里，不会有陌生感。”李建忠
和妻子经过打拼，在青岛站稳了脚跟。

共同打拼
制茶以妻命名

2010 年，李建忠的店铺“姝岩大红袍
茶行”从李村搬到了振华路兴邦茶城，他
也决定，要让自己制作的茶叶在青岛打出
知名度。李建忠开始参加青岛市、李沧区
的名优茶评比活动，不断学习，琢磨、提升
自己的制茶工艺。2023 年 6 月在李沧区
茶文化节斗茶大赛上，李建忠制作的茶叶
荣获“白毫银针茶王”称号。

李建忠在青岛拼搏的十多年间，妻子
吴珣瑶一直陪伴在他身边。“她和我一起
做生意，还要照顾两个小孩，很不容易
的。”2020 年，李建忠以妻子的名字命名，
专门制作了一款老树红茶：兰水瑶。回望
15 年的创业经历，他感叹，一款产品要在
大城市站稳脚跟，对市场的敏锐度把握必
不可少，但诚实更加重要，茶叶是入口的
产品，质量好坏，常年饮茶的茶客品上几
杯，就能感觉到。李建忠感叹，来青岛的
15 年，他作为一个外地人不断融入青岛，
体验到了青岛这座城市“海纳百川”的包
容性。
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周龙峰

李建忠

冯玉冰
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