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逐步升温。刚刚被评为中

国肉类行业质量标杆的喜

旺集团，新推出的14款喜

旺礼盒在市场上持续走

热，成为年货消费中的亮

点。从商超终端到企业团

购渠道，喜旺礼盒的热销

表现，折射出今年年货消

费正朝品质化、健康化、品

牌化方向升级。无论是家

庭走亲访友，还是单位发

放员工福利，消费者和采

购方在选择节日礼品时，

更加注重产品品质、营养

结构和品牌公信力。

喜旺被评为中国肉类行业

的质量标杆

喜旺礼盒成为节日市场热门选择的背
后，源于企业长期坚守的“品质首位”理
念。多年来，喜旺持续推动肉制品质量提
升和健康升级，积极引领行业向高质量发
展转型，为消费者提供更安全、更安心的肉
食品。

近期，喜旺荣获由工业和信息化部主
导、中国质量协会认定的全国“2025 年质
量标杆典型经验”，一举成为中国肉类行
业的质量标杆企业。这一国家级荣誉，是
对企业质量管理体系和实践成效的权威
肯定，也体现了喜旺在服务“质量强国”建
设、推动行业规范发展中的示范价值。

目前，喜旺在山东省内布局近 2000 家
直营连锁店，构建起覆盖“从牧场到餐桌”
的全链条品质管控体系。此前，喜旺还先
后获得“山东省工业企业质量标杆典型经

验”“泰山品质”“好品山东”“烟台市市长质
量奖”“鲜美烟台好礼”等多项荣誉，品牌公
信力和市场口碑持续提升，逐步成长为具
有代表性的山东礼品品牌。

喜旺礼盒连续五年获国际金奖

作为喜旺的标志性产品，喜旺礼盒凭借
稳定的产品品质、较高的市场占有率和广
泛的品牌影响力，长期以来都是山东老百
姓年节走亲访友的常备之选。依托严格的
品质管控体系、高标准的生产加工工艺以
及成熟稳定的风味口感，喜旺礼盒连续5年
在国际肉类展上荣获金奖，获得评审专家
和参评观众的一致好评。

消费者的选择最具说服力。在青岛多
家商超，不少市民挑选节日礼品时将喜旺
礼盒作为“稳妥之选”。正在为客户选礼的
戴先生表示：“喜旺是老品牌，质量过硬，客
户都认可，送礼面子里子都有。”注重实用
性的王女士则称赞：“礼盒品类齐全，鸡、
鸭、牛肉、烧肉都有，过年能省下不少备菜
时间。”为长辈选购年货的孙先生也表示：

“大品牌、信得过，亲朋好友都认可，送礼大
家都喜欢。”

喜旺礼盒再次获评“最受欢

迎节日礼品”

据了解，喜旺礼盒已成为不少企业发放
员工福利和单位集中采购的常规选择。丰
富的产品组合与稳定的品质表现，让节日送
礼既体面又安心。济南某企业采购负责人
刘先生介绍：“我们公司员工福利是大家投
票决定的，喜旺几乎年年都会被选中，关键
还是质量放心、口碑稳定。”

在2024中国食博会上，喜旺获评“消费
者最受欢迎的节日礼品”。目前，喜旺已构
建起涵盖 14 款主推礼盒的产品矩阵，覆盖
多样化节日和福利需求：既有多国风味的

“世界美食礼盒”，也有主打中式经典的“金
牌礼盒”，还有传承传统酱卤工艺的“卤味
珍品礼盒”。今年新推出的“鲁韵福礼”、

“喜府珍品”等礼盒，在传递地域文化与节
日祝福的同时，为消费者和单位采购提供
了更具个性与品质感的选择。

一份礼盒，承载的是年味，更是信任。
“喜”寓意喜庆团圆，“旺”象征兴旺红火。
喜旺礼盒能够提前引爆年货市场，是国家
级质量标杆实力、国际金奖品质与多年品
牌积淀共同作用的结果。未来，喜旺将继
续坚守品质初心，推动产品创新，为消费者
和单位客户提供更多健康、安心、美味的肉
制品，让更多家庭在“喜喜旺旺”的氛围中
迎接新春、共享团圆。 徐 晶

被评为中国肉类行业的质量标杆

喜旺礼盒提前引爆年货市场

■喜旺CNAS认可实验室。

■消费者在选购喜旺礼盒。

1.3万亿短持“固收+”理财

“固收+”本质上是一种以绝对回报为目标
的投资策略。其通常将约80%的仓位配置于债
券等低风险固收资产，构筑安全垫；同时以不超
过20%的仓位投向股票、可转债等权益类资产，
或通过打新、对冲等策略增厚收益，形成“稳健
为底、弹性增强”的资产配置体系。

2026年初，随着存款利率持续下行、传统固
收产品收益率普遍承压，以债券等资产为底仓、
以权益等策略为增强的“固收+”理财产品，迅速
成为投资者资产配置中的重要选择。

根据普益标准数据，截至2025年12月末，理
财机构最短持有期“固收+”类型理财产品月末
存续数量达5878只，最新存续规模突破1.3万亿
元，月内发行数量达365只，显示出强劲的市场
需求与活跃度。

当前理财公司推出的“固收+”产品，其“增
强”部分已呈现高度专业化与细分化的特征。
主流策略主要包括五类：“固收+优先股”策略通
过配置商业银行优先股获取稳定股息；“固收+
黄金”策略借助黄金ETF 或场外期权参与贵金
属市场；“固收+高股息”策略精选分红稳定的股
票资产；“固收+FOF”策略通过投资基金组合实
现风险的二次分散；以及“固收+指数ETF”策略
跟踪沪深300等宽基指数。

中等风险的收益和波动

尽管“固收+”产品以稳健为基底，但其名称
中的“固收”二字并不等同于本金绝对安全。投
资者需清醒认识到，这类产品实质上是一种平
衡型投资工具，市场上主流产品的风险等级普
遍定为R3（中等风险）。

一位国有大行理财经理对此解释：“产品设
定的业绩比较基准通常在4%至5%区间，这反映
了管理人的投资目标。然而，正因为其组合中
包含了一定比例的权益资产，产品净值的波动
性会显著高于纯债类理财产品。投资者在追求
潜在更高回报的同时，应对这种波动建立合理
的心理预期。”

农银理财1月20日发布“固收+”精选理财
产品推荐，以一款固收增强系列产品为例，其以
精选固收类资产打底，20%以内权益仓位提高业
绩弹性，近三个月来年化收益率5.24%。此外，
工银理财、交银理财等也加大了对“固收+”产品
的宣传力度。

部分产品展现出不俗的收益表现。工银理
财·悦鑫系列下的“优先股策略优选最短持有

180天混合类开放理财产品”，其产品展示的近
一个月年化收益率达到了5.55%。

交银理财多元精选系列下的“日开180天持
有期理财产品”，以约90%固收资产打底，辅以约
10%的权益资产通过“股票直投”模式管理，成立
以来年化收益率达4.5%。另一款新成立的“慧
选日开101号”产品，则在固收底仓外，以约10%
的资产精准跟踪黄金与有色金属板块，力争捕
捉周期红利。

不同的增强策略在市场不同阶段会呈现出
差异化的业绩表现。展望未来，市场机构对“固
收+”赛道持续看好，中信证券预测，2026年“固
收+”产品规模增量将至少在1.2万亿元以上，持
续作为理财市场的核心增长点。

机构投研能力显现

面对众多的“固收+”产品，做出合适选择需
要一些清醒的认知。青银理财提醒道，投资者
要认清三个方面的问题。首先要认清自己的风
险承受能力。“固收+”产品分为低波、中波、高波
三大类，对应的是不同档位的权益仓位。

其次是要明确自身的投资目标，追求稳健
收益，优先考虑低波微含权产品，争取更高回
报，可考虑固收增强、固收+策略产品。

再者，投资者应该评估自身的投资期限，如
果持有的是短期资金，则不太适合长期封闭的

“固收+”产品，避免流动性压力；如果持有中长
期资金，则要选择合适锁定期的产品，避免频繁
操作导致的亏损。

在投资者完善自我认知的同时，理财机构
之间的竞争格局也日益清晰。“固收+”赛道已成
为检验各家机构投研能力的重要竞技场。

根据普益标准发布的2025年12月“固收+”
类理财产品收益榜，理财公司有19款上榜，城农
商行有11款产品上榜。其中，兴银理财的“兴银
理财丰利兴动多策略一年持有期2号增强型固
收类理财产品-A份额”获取桂冠，其近6个月收
益率约为 7.2867%；青银理财的“青银理财璀璨
人生成就系列开放式净值型人民币个人理财计
划(两年开放行业主题10)”和信银理财的“中信
理 财 之 信 颐 2040 净 值 型 人 民 币 理 财 产 品
A204A2568”则分别居第二、三位，近6个月收益
率分别为6.95%和6.58%。

市场格局的演变与投资者选择能力的提
升，正在共同推动“固收+”市场走向更加成熟的
发展阶段。业内人士建议，对于投资者而言，理
解产品特性、明晰自身需求、关注机构能力，三
位一体的审慎考量，将有助于在这片万亿级市
场中做出更明智的配置决策。 徐 晶

新年求安“薪”银行理财做加法
理财子公司加大对“固收+”理财产品宣传 以多元投资策略增强产品竞争力
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新闻资讯

券商App已成为观察各家券商综合实力及服务
创新趋势的重要窗口。易观千帆最新数据显示，2025
年12月份，证券类App月活跃人数达1.75亿，环比增
长1.75%，同比增长2.26%，创2025年单月新高。

从行业竞争格局来看，华泰证券的“涨乐财富
通”和国泰海通的“国泰海通君弘”稳居券商App月
活“第一梯队”，去年12月份月活分别为1212.07
万、1040.1万，分别环比增长2.59%、2.12%。同期，
多家头部券商App也展现出较高的用户活跃度。
平安证券App“平安证券”月活为887.92万，环比增
长2.06%；中信证券App“中信证券信e投”、招商证
券App“招商证券”、国泰海通App“国泰海通通财”
月活均超700万。

在行业竞争加剧背景下，券商正密集对旗下
App进行功能优化，聚焦投顾体系完善、增设保险
代销服务等方向，持续朝“财富管理综合管家”角色
迈进。 辛文

12月证券软件月活
创2025年单月新高

“目前，我们营业部排队预约小规格保管箱
的人数有200多位，如果客户需要预约大规格保
管箱可能需要等好几年。”1月18日，招商银行一
分行营业部工作人员表示。

居民黄金投资热持续催化银行保管箱业务
的市场需求，诸多银行的保管箱堪称“一箱难
求”，当前各大银行网点的保管箱普遍处于供不
应求的状态，仅个别银行网点有部分规格的空
箱可供租用。客户想要租用保管箱大多需要排
队预约，等候人数最多可达200余人，等待时间
甚至长达3年至5年。

面对显著增长的市场需求，存量保管箱流
转速度相对缓慢，且增量供给在短期内难以大
幅扩容。多重因素叠加之下，银行保管箱供需
失衡的局面预计将持续。存量市场上，银行保
管箱租赁业务正焕发新生机，向数字化、智能化
防护升级。 宗 和

黄金投资带动银行
保管箱“一箱难求”

“三年期的存款马上到期

了，现在利率不比往年，这笔钱

该去哪儿？”投资者李女士的困

惑正成为许多家庭的共同议

题。2026年初，银行存款利率

正式步入“0字头”时代，A股市

场在经历阶段性上涨后也重归

理性。寻求一份“稳健之上的

可能性”，成了普通投资者当下

最迫切的理财需求。

在此背景下，一类名为“固

收+”的理财产品正悄然站上

风口。数据显示，截至2025年

12月末，全市场理财产品存续

规模已达 31.63 万亿元，其中

“固收+”品类正以惊人的速度

扩容。它不再只是资产配置中

的“配角”，而逐渐成为追求平

衡投资者的“核心仓位”。

与此同时，近期多家理财

公司密集推介相关产品，主打

在稳健基底上寻求收益增强，

为投资者增添一份“惊喜”。

理赔规模保持稳定态势

数据显示，已披露理赔报告的险企理赔规
模保持稳定态势。

2025年，中国人寿寿险理赔总件数超6224
万件，同比增长7%；理赔总金额超1004亿元，同
比增长10%。平安人寿理赔总件数495.8万件，
理赔总金额 415.1 亿元。新华保险赔付 501 万
件，赔付金额147亿元。

部分中小险企2025年理赔业务增长情况亮
眼，例如中邮保险服务客户数超249万人次，同
比增长超370%；赔付金额32亿元，同比增长超
90%。中宏保险赔付金额 7.7 亿元，同比增长
19.3%；理赔件数6.25万件。

多家险企还披露了服务评价指标。在理赔
获赔率指标上，多家险企维持了较高水准。
2025年，交银人寿、中信保诚人寿、平安人寿的
理赔获赔率分别为 99.8%、99.7%、99.2%。依据
原保监会发布的《保险公司服务评价管理办法
（试行）》，理赔获赔率是人身保险公司服务评价
的重要指标，指的是一段时间内实际获赔的案
件数占已决赔案件数的比例。此外，中邮保险
披露的理赔服务满意度超99%。

重疾险赔付金额较高

从险企披露的细分赔付类型来看，重疾类
型金额占比较高。平安人寿披露，重疾理赔是
金额最高的类别，2025年共赔付重疾险26.1万
件，赔付重疾保险金额超208.6亿元，超过总理
赔金额的50%。重疾险在新华保险、中宏保险、
泰康人寿2025年各理赔类型赔付金额中占比同
样最高。

此外，2025年重疾类型和身故类型的件均
赔付额也较高。中宏保险披露，重疾类型和身
故类型件均赔付额分别为18.15万元和18.45万
元；阳光人寿身故类型和重疾类型件均获赔金
额分别为14.3万元和9万元。

虽然重疾类型件均赔付金额较高，但重疾
险赔付金额与治疗成本之间存在较大的保障缺
口。中邮保险表示，该公司2025年重疾险平均
赔付金额为10万元，而恶性肿瘤的平均治疗成
本达40万元，中间有数十万元的保障缺口。阳
光人寿建议客户在配置重疾险时，重点关注高
发疾病的保障覆盖，同时理解条款中疾病的理
赔定义与给付条件，以实现保障与需求的有效
匹配。

华泰证券非银首席分析师李健认为，随着
人口老龄化程度不断加深，重疾险的潜在客户
群体将不断扩大。而且在医疗改革背景下，消
费者会寻求更好的医疗资源，对疾病风险保障
的潜在需求将逐步增长，重疾险或迎来一轮销
售增长期。

信息技术赋能理赔服务升级

在信息技术加持下，不少险企赔付速度显
著加快。新华保险表示，该公司 5000 元以内
小额医疗险理赔平均时效为 0.5 天，全部案件
申请至结案平均时效为 0.77 天，有 17%赔案 1
小时内赔付到账，有 70%赔案 8 小时内赔付到
账。富德生命人寿披露，该公司案均索赔支
付周期 1.17 天，件均审核时效 0.36 天，件均结
案时效 0.45 天。平安人寿“111 极速赔”服务
在 2025 年再提速，该公司引入 DeepSeek 大模
型打造全新智能审核引擎，93%的自动审核理
赔案件可在 60 秒内完成精准责任判定，最快
赔付仅需8秒。

东吴证券非银金融首席分析师孙婷表示，
近年来，险企在IT领域的布局重点逐步延伸至
智能核保与理赔系统；头部险企在核保环节加
速引入数字员工与智能审核，在多个核保场景
显著替代人工；在理赔环节，则依托图像识别与
智能理算平台实现案件自动审理，显著缩短赔
付周期。

郑 权

2025年保险理赔超千亿元
人工智能催生“秒级”赔付

近日，多家险企陆续披露了2025年度理赔报告。从理赔规模看，主要险企保障实
力进一步增强，多家中小险企业务增速亮眼。而重疾险与医疗险分别呈现出“高金
额”与“高频次”的互补性特点。另外，以人工智能、大数据为代表的信息技术已在险
企核保理赔全链条实现深度渗透。
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