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败走生意场开启打金梦

最近，“即墨王师傅爱打金”发布
招徒的消息后，引来全国网友关注。
视频中的王士伟扎起花白的头发，讲
述他与打金这门手艺的渊源，更勾起
了人们对打金店和“打金人”的好奇
心。在即墨当宝铺黄金加工厂，王士
伟向记者揭秘了幕后故事。

56 岁的王士伟出生在吉林延边，
老家是青岛即墨。20 岁时，不愿意
下地干活的他总想学一门手艺。恰
巧，当时有位走街串巷的老银匠，家
人便让老银匠在家吃饭，闲时教王
士伟学手艺，“我愿意动手，断断续续
跟着老师傅学了一年，这门手艺算是
学到手了。”王士伟告诉记者，当时
老百姓家里可没有黄金，主要是邻里
家有银币或者铜板，跟着老匠人学习
做饰品，当时的梦想是做一名首饰设
计师。

20年前，王士伟从东北回到即墨，
投身火热的服装行业，开工厂生产卫
衣，规模最大时产值达千万元。然而，
近年来生意每况愈下，他负债百万
元。这看似急转直下的人生，并没有
击倒王士伟，反而给了他重拾打金梦
的时间、精力与冲劲。“我一直把打金
这件事当成种子放在心里，想着等有
空了就干。生意场的失意让我欠下百
万元债务，反而意识到可以把打金的
梦想付诸实践了。”王士伟告诉记者，
比起做服装生意，现在干打金开一间
40平方米的小店，感觉更适合自己，除
了能更直观地把想做的事做成，最重
要的是可以靠手艺还债。

个性化定制小店“火”了

过去打金，挑一个扁担就够了，而
现在打金店的“家伙事儿”更加专业，
仅激光打样机、喷砂机、压片机等设备
购齐就得十几万元。在王士伟看来，如
今打金店的运营除了本钱和手艺，还要
借互联网的东风。过去，全国的“打金
人”主要来自湖南和江西，上世纪80年
代打金曾一度兴起，但因偷金掺假等问
题很快又销声匿迹。从2021年开始，打
金小店在网络上走红，目前对金店已经
形成冲击，不少品牌金店已开始布局打
金领域。王士伟是较早接触的“打金
人”之一，全网50多万的粉丝量，这让他
的小店走出了即墨，95%以上的客户都
是看到短视频慕名而来的，最远的顾客
来自新加坡、马来西亚。

打金的兴起优势在于性价比高和
提供个性化定制。王士伟给记者算了
一笔账，采访当日商场金店金价730元
每克；在银行买金条来打金 570 元每
克，打金加工费20元每克，这样算下来

打金和金店买金一克能差出140元，性
价比不言而喻。凭借着一双巧手，王
士伟能用 100克黄金做手镯，甚至 4克
黄金也能做出一条金镯。“打金过程都
是客户在一边看，如果客户想体验敲
敲打打的过程，也能上手。”王士伟表
示，“现在打金都是零损耗，还是当着客
户的面制作，加上检测仪器的普及，想
掺假都很难。我们还独家推出了7天免
费重打服务，毕竟手工没有机器精美，
不满意7天重打，再不满意按照黄金大
盘价回收。”王士伟说，有手艺和服务兜
底，渐渐让顾客打消了对打金的顾虑，
因此选择打金的人越来越多。

暖心故事每天都在上演

性格开朗的王士伟总喜欢和顾客
聊一聊打金的理由，有时还会把打金遇
到的人和事拍成短视频放到社交平台
上。他自言，小店每天都在上演暖心故
事，这也让打金变得更有意义。“前几
天，有俩兄弟从城阳赶到即墨，他们拿
着金子来给老母亲打手镯，当作70大寿

的生日礼物。”王士伟说起顾客来打金
的故事，一下子打开了话匣子。

“有一位男士，因妻子看上了闺蜜
的镯子，但又不舍得买，他一直惦记
着，第二个月发了工资后，背着爱人买
来金条又找到我，点名要打一只莫比
乌斯环手镯。由于不知道爱人圈口，
当时是比照着店里工作人员的手腕定
制 57 圈口，带回家后妻子非常感动。”
王士伟说，从没想到“打金人”简单地
敲敲打打能为人们点缀幸福的生活，
所以在遇到一些特殊的顾客时，他总
是尽其所能满足顾客需求。一次，一
位生活并不如意的父亲找到王士伟，
想用半条手链约20克的黄金为女儿打
一只手镯和戒指。“相比这位父亲的愿
望，我觉得我的手艺并不值钱，所以我
决定不收加工费，竭尽全力让这位父
亲如愿，送女儿这份特别的18岁礼物。”
王士伟常说，身为“打金人”，虽然做不
到巧夺天工，但只想做一名有良知的手
艺人。

观海新闻/青岛晚报/掌上青岛 记
者 陈小川 于波

本报4月26日讯 位于街头巷尾
的小店弥漫着撩人的人间烟火，更是
城市发展的毛细血管。你心中的最美
小店是什么样子？是小区附近味道独
特的山西面馆？还是写字楼拐角处时
刻散发着香味的花艺店？又或者是市
场和商场里经营超过20年的裁缝铺？

目前，市个体私营经济协会联合
市市场监管局、市商务局和市文旅局
正在共同开展“寻找最美小店计划”系
列活动。自活动启动以来，在全市广
大个体工商户中引发强烈反响。截至

目前，已有超过 2000 家小店通过官方
报名渠道参选。

据悉，从目前的报名情况来看，本
次“寻找最美小店计划”活动受到广大
个体工商户的欢迎，几乎每天都有上
百家商户报名参选，报名参选的商家
总量仍在不断攀升。在所有报名参选
的商家中，既有在社交媒体中的“网
红”小店，也有开业时间超过20年的老
品牌。

据了解，在所有参选的商家中，餐
饮业态比重较高，本次“寻找最美小店

计划”希望全方位展现个体工商户及
小摊点努力奋斗、“热辣滚烫”的喜人
景象，为涉及到市民衣食住行等领域
的小店进行全面赋能，欢迎更多服务
业个体工商户参与到“寻找最美小店
计划”中来。

参选“寻找最美小店计划”需要达
到哪些条件？本次活动聚焦“经营诚
信度高、消费者满意度高、市场认可度
高”的“小而美”，凡是在青岛市域内持
续正常经营满 2 年，所需证照齐全，无
消费欺诈宰客等行为，近2年内无行政

处罚，无税务、信用等不良记录的个体
工商户和小摊点均可参与报名。

在参与方式方面，本次活动采取
“线上+线下”报名通道同步开放模式，
线上海选报名通道已于 4 月 7 日正式
开放，同时商户也可以线下通过当地
个私协会进行咨询和报名，吸引社会
各界力量、广大网友和社会公众全面
热情参与，在全市范围内广泛寻找“最
美”、发现“最美”、推荐“最美”、打卡

“最美”。（观海新闻/青岛晚报/掌上青
岛 记者 李沛）

青岛小店踊跃加入“最美小店计划”
衣食住行领域小店均可报名 探寻城市最美人间烟火

“打金人”靠40平方米小店“再起家”
拾起传统手艺靠打金还百万元债务 站上风口迎来“黄金时代”

随着金价的持续走高，黄
金的热度只增不减。在社交平
台上，“即墨王师傅爱打金”的
传奇故事让一位“打金人”走进
了公众视野：因服装生意每况
愈下，背上了百万元债务，靠打
金手艺开起小店，两年来95%以
上顾客来自网络，如今全网拥
有50万粉丝……近日，记者走
进“打金人”王士伟的小店，听
他讲述那些闪闪发光的故事。
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