
银行控成本 长期大额存单“断货”
新发国债利率较去年同期下降62个点 仍高于国有大行定存利率 部分银行暂停销售长期大额存单

国债利率下行依然受热捧
目前，储蓄国债的利率也呈下降趋

势。从国债业务公告可以看到，本轮发行
的储蓄国债（电子式）3 年期票面年利率
2.38%，5 年期票面年利率 2.5%，较去年 10
月7日发行的储蓄国债（电子式）票面年利
率下降 25BP。当时，3 年期票面年利率还
是 2.63%，5 年期票面年利率 2.75%。与
2023 年发行的第一期和第二期储蓄国债
（电子式），3年期票面年利率3%，5年期票
面年利率 3.12%相比较下降 62BP。算笔
账，同样购买10万元3年期储蓄国债，今年
初购买和去年初购买，到期收益少1860元。

“国债利率虽下行，但并不影响受欢迎程
度。本轮国债销售和往期一样，基本都是发行
第二天售罄。”另一家国有大行工作人员说。

记者了解到，储蓄国债的投资门槛较
低，且利息收入免征个人所得税，相比理财
产品，国债没有风险，按年或一次性付息，
因此一直是“香饽饽”。“国债受追捧的原因
有两个，首先是居民对国债信任度高，在能
保本保息的产品中，国债属于最优质的产
品之一；其次是利率下行趋势下，目前国债
收益率表现优于许多银行存款产品。”一股
份行理财经理介绍。

目前，四大行 3 年期定存挂牌利率为
2.35%，5 年期挂牌利率在 2%-2.4%不等。
融360数字科技研究院市场监测数据显示，
3月，国有银行3年期定期存款平均利率为
2.369% ，5 年 期 定 期 存 款 平 均 利 率 为
2.388%。

长期大额存单“断货”
4 月以来，又有多家中小银行针对短

期、中长期定期存款调降了利率。业内认
为，此番中小银行利率调整仍是对2023年
底商业银行存款降息的跟进。在当前政策
利率下行背景下，银行下调存款利率，有助
于银行降低负债端成本，缓解净息差回落
压力，维持一定的利润空间。

在银行下调存款利率的同时，另一款
容易“爆单”的存款产品——大额存单也在
发生变化，长期限的大额存单产品“断
货”。日前，有消息称招商银行不再新发3
年期、5年期大额存单产品。4月16日，记
者登录招商银行App，在大额存单列表下仅
剩1个月、3个月、6个月、1年期、2年期的产
品，20万元起存，年利率为1.65%-2.15%。

记者联系了多家银行，均表示目前大
额存单产品最长期限为3年。“现在大额存
单没额度了，4月30日将发售新产品，预计

1年期大额存单年利率为1.85%，3年期大额
存单利率2.35%。”我市一国有大行工作人
员介绍。

大额存单是银行向个人或机构发行
的一种大额存款凭证，通常情况下个人20
万元起投，期限从3个月至5年不等，一直
以来都是安全稳定且收益较优的象征。
2022 年至今，存款利率经历了多轮下调，
大额存单利率也一降再降。“目前大额存
单利率较低，起存金额较高，不具备太大
的优势。”一股份行客户经理表示。有数
据统计，目前国有大行20万元起存的3年
期大额存单利率均为2.35%。而股份制商
业银行的 3 年期大额存单利率相对较高，
例如平安银行为2.5%，齐鲁银行2.65%，青
岛银行2.55%。

对于管控中长期大额存单的新增额
度，业内表示，目前客户存款意愿较强，银
行流动性相对充裕，但资产端投放相对乏
力，这种情况下，压降成本较高的中长期定
期存款或存单可以更好地管理净息差，如
控制资金成本较高的3年期以上的大额存
单额度。但眼下可能只是暂时停发，银行
压降成本并不是无限度的，会根据流动性
情况、资产负债结构进行动态调整。

徐晶

国债发行，热度不减。4 月
10 日，今年第一期和第二期储
蓄国债（电子式）正式发行。根
据财政部官网消息，这两期国债
均为固定利率、固定期限品种，
最大发行总额为 450 亿元。有
媒体报道，北京、上海等城市国
债一经上线就被“秒杀”，相比上
述城市，青岛市场表现相对“冷
静”。4 月 16 日，距离首轮国债
发行结束还有三天，记者联系我
市多家银行，均表示早已售罄，

“虽然没出现上线即售罄的情
况，但 11 日一早额度就没了。”
一国有大行理财经理表示。
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新闻资讯

4月以来，银行理财产品存续规模出现增长，一
改3月的收缩之势。普益标准最新披露数据显示，
截至4月12日，银行理财规模累计增加1.79万亿元。

在受访人士看来，4月以来，银行理财规模快速
回升主要有两个原因：一是跨季结束后往往会出现
季节性的理财规模修复；二是资本市场的波动、市场
利率的变动导致投资者对理财产品的需求增加。下
半年银行理财规模的走势将受到宏观经济、资本市
场波动、市场利率水平、政策环境以及银行自身经营
策略等多因素影响。若市场利率继续下行，理财产
品相对于存款的吸引力将进一步提升，可能带动更
多资金流入理财市场。 辛 文

4月银行理财规模回升
累计增长1.79万亿元

随着上市银行陆续披露2023年年报，其代销保费
数据也浮出水面。而值得一提的是，多家不同类型银
行去年的代销保费规模均实现了同比上涨。

从大型国有银行来看，去年，农业银行代理期缴保
费同比增长26.7%；邮储银行代理长期期交新单保费
998.94亿元，占新单保费的比重43.69%，同比提升15
个百分点；交通银行代销个人保险产品余额2914.12亿
元，同比增长14.2%。此外，工商银行在报告中提到，其
代理保险中收增长较好；建设银行提到，其代理保险着
力业务结构优化，推动收入同比增长。同时，部分股份
制银行去年代理保险业务收入也实现了同比增长。比
如，2023年，平安银行实现代理个人保险收入29.89亿
元，同比增长 50.7%；招商银行实现代理保险保费
968.26亿元，同比增长33.76%。

受访专家表示，去年预定利率为3.5%的保险产品
停售、银行净息差收窄、保险产品体系调整等因素刺激
了银行代销保费的增长。 宗和

银保渠道成新增长点
多家银行代销保费成绩亮眼

3月1日，青岛一家贸易公司通过跨境
金融服务平台“港云仓”仓单融资应用场景
融资，这是该应用场景上线第一天，也是山
东省该场景下第一笔仓单融资业务。

“2300万元资金已到账，从申请到放款，
日照银行青岛分行用时不到一天。”该企业
负责人表示，“通过平台融资比线下更便捷，
尤其存货资产的盘活，能有效缓解企业现金
流，对有库存的企业来说，当下是重大利
好。”

如此高效，得益于政、港、银齐心协力：
主管部门搭台，国家外汇管理局青岛市分局
依托国家外汇管理局跨境金融服务平台，上
线“港云仓”仓单融资应用场景；港口牵线，
山东港口集团整合客户需求对接平台；银行
赋能，日照银行青岛分行第一时间提供高效
金融服务。

在青岛众多银行中，日照银行缘何拔得
头筹？追根溯源，源于该行的市场定位。

2009年，日照银行青岛分行开业，这是
日照银行实施跨区域发展战略的第一家分
行，也是青岛市第一家异地城商行。

然而，该行清醒认识到，在青岛金融大
军中，自己只是一个配角。如何做好配角？
该行坚持差异化、特色化，比服务、比效率、
比创新，精准定位、精细获客、精密风控、精
确时效，走特色发展之路。

宜品乳业（青岛）集团主要从事婴配奶
粉、儿童和成人奶粉的研发、生产。日照银
行青岛分行深度调研，认定这是一家经营良
性、前景看好的优质实体企业，处在快速发
展期，主动为企业“量体裁衣”，设计综合金
融服务方案。2022年7月，成为青岛地区首
家为该企业办理授信的合作银行。

特色，不仅体现在服务企业，也温暖
万千市民。台东八路社区支行是日照银
行青岛分行的首家社区支行，它还有另一
品牌定位——山东省第一家知青特色银
行。这里全景式浓缩了 20 世纪六、七十年
代青岛地区 12 万知识青年上山下乡的历
史，该行与青岛知青网艺术团、金色年华
俱乐部、黄河老战友艺术团等共创共建，
多次开展“重走知青路”“牵挂知青一代”
等公益活动。

按照这一思路，该行对所辖支行实行
“一行一品”，先后打造了“儿童友好支行”
“书香支行”“茶文化支行”“里院文化支行”
“绿色低碳支行”等主题支行，让银行的服务
更具温度。

15年来，日照银行青岛分行坚持以“主
角”标准做“配角”，深耕细作，累计实现 70

多个首创业务，成为服务青岛经济社会的重
要生力军。截至2024年3月末,该行资产规
模达 276 亿元,连续 8 年保持同质同类城商
行第1位。

田文阁 初绍琳

看日照银行青岛分行如何做“配角” 札记
京剧里有主角，但更多是配角。

同心搭台,相互补台,方成精彩。
舞台如此，市场如此。
配角，不能亦步亦趋、被动应对，

而是以主角担当服务大局。
配角，不能墨守成规、因循守旧，

而是以主角思维敢闯敢试。
对于一家成长期的企业来说，如

何做好配角，值得深思。
日照银行青岛分行用实践说明

——配角，大有作为！
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关爱弱势群体 点亮希望之光
“为福添彩” 山东福彩为青岛两位残疾人送去慰问金

自强不息
谱写人生新篇章

现年49岁的张根强是一名聋哑人，他和同
为聋哑人的妻子经营着一家老口味煎饼果子
店。店面干净卫生、宽敞明净，为顾客提供了良
好的购买环境，而张根强夫妻俩研制的各类美
食，也获得了大家的称赞和好评，现如今声名远
播。其中，煎饼果子和烤冷面还在青岛的网络
评选中获得佳绩。他们在通过创业实现自我价

值的同时，也为社会做出了贡献。创业成功后，
张根强不忘回报社会，积极帮扶残疾人，除了为
残疾人提供工作岗位，还帮助残疾人朋友开店，
助力他们向着美好生活前行。

张根强年幼时因一次发烧，让他陷入了无
声的世界。为了让他有门吃饭的手艺，在七八
岁时，家人将他送入了当地一所特殊教育学校，
学习文化知识和技能。毕业后的张根强从事过
许多工作，经历了不少挫折，但他并没有向困难
低头，也没有拖累父母家人，始终用自己的双手
拼搏奋斗，用乐观的态度面对生活。特别是在
认识了同为聋哑人的妻子，并有了健康的儿子
后，为了让家人过上更好的生活，他萌生了自己
创业的想法。

创业之路充满艰辛和挑战，但并未磨掉张
根强想打想拼、敢打敢拼的锐气。他的第一次
创业是在2004年，夫妻俩开了一家洗车店。虽
然受到不少顾客的关照，但由于种种原因，生意
并不红火，后来妻子和孩子生病，让同时照顾店
里生意和家人的张根强身心疲惫。经过深思熟

虑，张根强最终关闭了洗车店。
一个偶然的机会，张根强接触到了小吃行

业，萌生了再次创业的想法。在前期考察和朋
友的帮助下，他决定制作售卖煎饼果子。夫妻
俩反复尝试和创新，终于做出了让人满意的口
味。他们开始蹬着三轮车，以流动餐车的形式
在平度市的大街小巷摆摊售卖煎饼果子。创业
初期，困难是难免的，早出晚归、超负荷的体力
劳动让张根强夫妻疲惫不已，但他们不畏艰难，
慢慢积累起一批忠实顾客。2016年，张根强在
闹市区租下了一家店面，老口味煎饼果子店由
此诞生。凭借着良好的口碑，光顾的客人越来
越多，生意也逐渐走向了正轨。

对于残疾人生存的困境，张根强感同身受，
创业路上，他人给予的帮助和照顾，给了夫妻二
人始终积极面对生活困难的勇气。对此，夫妻
二人一直心怀感恩，并身体力行地回馈社会。
在老口味煎饼果子店内，工作人员都是聋哑
人。而他也将自己成功的经验倾囊相授，帮助
多位残疾人朋友开设了煎饼果子店。

张根强夫妻用自己的行动证明，残疾不是
成功的障碍。他们为社会树立了榜样，用实际
行动传递了社会正能量。

奋斗不止
为残疾人铺就“幸福路”

她是“青岛市文明市民”和“感动青岛”道德
模范，曾获评“山东好人之星”“山东省自强模
范”以及诚实守信“中国好人”等荣誉称号；她凭
借自己的毅力和才能克服了身体的局限，通过
努力奋斗实现创业梦想，并积极回报社会，为更
多的残疾人提供就业机会和帮助。她就是青岛
市市北区春雨残疾人辅助性就业中心的发起
人，“孩子”们心中的“崔妈妈”——崔永兰。

20 年前，年轻的崔永兰因工致残，虽然度
过了无数个以泪洗面的日子，但顽强的崔永兰
没有被打垮，她坚信“有生命就有希望”。2006
年，下岗失业的她依靠掌握的印刷技能自主创
业。经过不懈奋斗，印刷厂逐渐走上正轨，订单
量越来越多，生意也越来越好。同时，印刷厂也
为部分聋哑人提供了就业机会，帮助他们更好
地融入社会，实现人生价值。

身为残疾人的崔永兰，更懂得残疾人及其
家庭的不易。2014 年，在青岛市、区残联的支
持下，崔永兰注册成立了青岛市市北区春雨残
疾人辅助性就业中心，开始面向社会招收以智
力、精神障碍为主的残疾人。她把每个走进春
雨中心的残疾人，都视为自己的“孩子”，为他们
提供学习培训和就业机会，帮助他们找回自信
和笑容，同时也为心智障碍者家庭解决了看管
等难题。截至目前，就业中心已帮助150余名
心智障碍青年走出家庭，融入社会，而崔永兰也
被大家亲切地称为“崔妈妈”。“咱们这里的残疾
人，年龄最大的已经40多岁了，但是他们的心
智就像小孩子一样，特别单纯，所以我把他们都
叫作‘孩子’，他们也都叫我崔妈妈。”崔永兰说，

“我对‘孩子’们说的最多的一句话就是‘你真
棒！’听到夸赞，他们觉得自己被认可，可以自食
其力，也特别自豪。我们不收‘孩子’一分钱，和
来中心辅助就业的残疾人都签订了劳务合同，
保障他们的权益。”

春雨就业中心对招聘的心智障碍者实行
“量身定岗”，按智力情况安排工作。崔永兰也
在不断探索着更多残疾人辅助性就业渠道，去
年10月，她成立了青岛第一家专为心智障碍者
提供就业机会的洗车店——春雨“喜憨儿”洗车

中心。截至今年4月10日，经培训上岗的10余
名“喜憨儿”，已经洗车1500多辆，他们的服务
也得到了顾客的一致好评。

崔永兰觉得，她和就业中心的“孩子”们是互
帮互助的关系，在她帮助“孩子”们的同时，“孩
子”们也在给予她前行的力量。而社会各界对她
的认可和帮助，让她更坚定了带领“孩子”们长久
走下去的信念。2023年，青岛福彩组织了爱心
助残活动，带春雨就业中心的残疾人，到春茶采
摘园参观体验采茶、制茶、品茶等，帮助他们开阔
了眼界，增强了社会参与感，这让崔永兰记忆犹
新，非常感谢社会各界给予中心残疾人的关注和
关爱。多年来，崔永兰也在将慈善公益理念和积
极向上的生活态度传递给“孩子”们，带他们参加
公益活动、慈善义卖等，让他们学会感恩，尽其所
能回馈社会，为社会传播更多正能量。

崔永兰表示，会将福彩慰问金用于改善就
业中心残疾人的学习和生活环境，未来，她会努
力拓展“孩子”们的技能，因材施教，让他们学会
更多适合自己的本领，更好地在社会上生活。
同时，她也将为“孩子”们提供全方位的支持和
帮助，为他们打造一个更加温馨有爱的“家”。

刘秀

残疾人虽然身体上有

缺陷，但其精神和毅力却

往往超越常人。他们同样

拥有梦想和追求，凭借着

坚韧不拔的品格和足够的

毅力及决心，克服种种困

难，书写着生命的顽强。

近日，山东福彩“为福添

彩”活动，为青岛两位自强

不息的残疾人送上福彩慰

问金，助力他们实现对美

好生活的向往，同时呼吁

社会各界一起来关心、支

持、帮助残疾人，将爱心助

残理念广泛散播。

“取之于民、用之于民”是福利彩票的
出发点和落脚点，推动福彩事业高质量发
展，最终目的是为党和政府募集民生资
金。青岛福彩坚持在取之于民上更负责
任，在用之于民上更有效益。自1987年以
来，已累计销售福利彩票370.88亿元，筹
集福彩公益金 105 亿元，增加地方税收
7.75亿元，提供就业岗位8000余个，为社
会福利和公益慈善事业发展注入了强有
力的资金支持，充分发挥福利彩票在保民
生、促发展中的作用。

在关心关爱残疾人事业方面。青岛
先后安排福彩公益金投入在残疾人安居
工程、建设残疾人之家、资助聋校、盲校、
残联康复中心等助残各个领域。2020-
2022年,共计安排福彩公益金1500万元，
帮助7547位残疾人改善生活条件，减轻家
庭负担。成立 2 个心理驿站，帮助
600多位残疾人自信走向社会，成为
他们创造美好生活的坚强后盾。

崔永兰

张根强

■福彩志愿者给张根强一家送去慰问金。 相关链接
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